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INTRODUKTION

| detta memorandum anvdnds definitionen
"Doxa", "Doxa AB" och "Bolaget" som beteckning
for Doxa AB (publ) (organisationsnummer 556301-
7481) savida inte annat framgdr av
sammanhanget.

Detta memorandum bestdr av detta dokument
som innehaller senaste kvartalsrapport (Q3 2014),
samt arsredovisningen for 2013 som inforlivas i
detta dokument genom hanvisning och finns
tillganglig pa hemsidan, www.doxa.se.

Aktierna ar inte foremal for handel eller ansékan
darom i annat land &n Sverige. Memorandumet far
inte distribueras i Kanada, USA eller ndgot annat
land dér distributionen kraver ytterligare atgarder
eller strider mot regler i sadant land. For
memorandumet galler svensk rétt. Tvist rérande
innehadllet i detta memorandum eller darmed
sammanhangande rattsforhallanden skall avgoras
av svensk domstol exklusivt.

Detta memorandum innehaller framtidsinriktad
information som inbegriper antaganden rérande
framtida marknadsforhallanden, verksamhet och
resultat. Ord som "anse", "bedéma", "férvanta",
"forutse", "avse", "kan", "planera" och andra
liknande uttryck ar avsedda att indikera sadan
information. Framtidsinriktad information &r alltid
forenad med osakerhet och géller endast per den
dag informationen ges. Aven om det &r styrelsens
for Doxa AB:s bedomning att framtidsinriktad
information i detta memorandum ar baserad pa
rimliga overvdganden, kan faktisk utveckling,
héndelser och resultat komma att vasentligen
avvika fran forvantningarna.

Den som &vervager att investera i Doxa AB (publ)
uppmanas darfér  att  noggrant  studera
memorandumet, sarskilt avsnittet Riskfaktorer.
De siffror som redovisas i memorandumet har i
vissa fall avrundats, varfér summeringar i
tabellerna inte alltid stdmmer exakt.

Detta  memorandum  innehaller  historisk
marknadsdata och branschprognoser avseende de
marknader dar Bolaget &r verksamt. Bolaget har
hamtat denna information fran ett flertal kallor,
bland annat branschpublikationer och
marknadsundersokningar fran tredje part samt
aven allmant tillganglig information. Aven om
branschpublikationerna uppger att de &r baserade
pd information som inhdmtats genom ett antal
olika kallor och med olika metoder som anses
tillforlitliga kan inga garantier lamnas for att
informationen &r korrekt och fullstandig.

Branschprognoser ar till sin natur vidhaftade med
stor osdkerhet och ingen garanti kan l&dmnas att
sddana prognoser kommer att infrias. Information
fran tredje part har atergivits korrekt och, savitt
styrelsen kan kanna till och forsakra genom
jamforelse med annan information som
offentliggjorts av berdrd tredje man, har inga
uppgifter uteldmnats pa ett satt som skulle kunna
gora den atergivna informationen felaktig eller
missvisande. Utover information fran
utomstaende, sammanstaller dven Bolaget viss
marknadsinformation pa basis av information fran
branschaktérer och deras respektive lokala
marknad.

Bolagets interna marknadsundersékningar och
uppskattningar framtida marknadsstorlek etc har i
vissa fall inte verifierats av oberoende experter och
Bolaget kan inte garantera att en tredje part vid en
ev. estimering skulle erhdlla eller generera samma
resultat.
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ERBJUDANDET | SAMMANDRAG

Emissionsbelopp:
Bolagsvdrdering, pre-money
Antal emitterade aktier:

Antal aktier fore nyemissionen:
Foretradesratt:

Teckningskurs:

Teckningsperiod:

Minsta teckningspost

Handel med teckningsratter

Betalning for teckning genom foretradesratt:
Betalning for teckning utan foretradesratt:

15963 280 kr

ca 10.6 Mkr

15963 280 aktier

10 642 187 aktier

For varje aktie i Doxa som innehas pa

avstamningsdagen erhalls tre (3) teckningsratter.

Tva (2) teckningsratter berattigar till teckning av en (1) ny
aktie i Doxa

1 kr/aktie

3 november —18 november 2014
2500 aktier

3 november — 14 november 2014.
teckning genom betalning

i enlighet med utsand avrakningsnota

Vid eventuell 6verteckning kan styrelsen komma att besluta om utnyttjande av 6vertilldelningsoption genom
en separat riktad emission upp till maximalt 2,5 MSEK. Vid full teckning tillfors Bolaget inklusive
overtilldelningen cirka 18,5 MSEK fore emissionskostnader.

INFORMATIONSTRAFFAR

Under teckningstiden genomfor DOXA ett antal informationstraffar enligt foljande:

Stockholm 3 november, kl 18.00 Finansevent tillsammans med Axier.se
Plats: Scandic Anglais, Humlegardsgatan 23, 1 tr upp,
Anmalan: stockholm@finansvent.se

Uppsala 6 november, kl 17.30

Plats: Kristallen, Axel Johanssons gata 4-6

Anmilan: info@doxa.se

Malmo 10 november, kl 17.30

Plats: Sankt Gertruds konferens, Ostergatan 7B

Anmilan: info@doxa.se



INBJUDAN TILL TECKNING AV AKTIER

Styrelsen i Doxa AB (publ) beslutade den 13 oktober 2014, utifran bemyndigande fran bolagsstdamman den 26
september 2014, om en nyemission med foretradesratt for Bolagets aktiedgare genom nyteckning av hogst
15 963 280 aktier, envar aktie med ett kvotvarde om o,50 kronor.

Emissionsbeslutet innebar att aktiedgarna far teckna tre nya aktier for tva gamla aktier. Emissionskursen har
faststallts till 1,00 kronor per aktie, vilket innebar att emissionen sammanlagt tillfér Doxa hégst 15963 280
kronor fére emissionskostnader”.

Vid eventuell 6verteckning kan styrelsen komma att besluta om utnyttjande av dvertilldelningsoption genom
en separat riktad emission upp till maximalt 2,5 Mkr. Vid full teckning tillfors Bolaget inklusive
overtilldelningen cirka 18,5 Mkr fore emissionskostnader.

Aktiedgare som inte deltar i nyemissionen kommer att fa sitt agande utspatt, men har mojlighet att salja sina
teckningsratter.

For det fall att samtliga nyemitterade aktier inte tecknas med stod av teckningsratter kan styrelsen inom
ramen for emissionens hogsta belopp besluta om tilldelning av aktier till dem som anmalt sig for teckning av
aktier utan foretradesratt. Det ar darfor mojligt att, utdver den teckning som kan ske med teckningsrétter,
anmala sig for teckning av aktier utan foretradesratt genom anvandande av anmalningssedel for teckning
utan stod av teckningsratt.

Doxa har dels erhallit skriftliga teckningsataganden fran vissa befintliga aktiedgare om teckning av aktier
motsvarande 15 procent av Nyemissionen, dels ingatt skriftliga avtal om emissionsgarantier fran garanter om
teckning av resterande aktier. Teckningsdtagandena och emissionsgarantierna motsvarar sammanlagt det
totala emissionsbeloppet.

| 6vrigt hanvisar styrelsen till redogérelsen i foreliggande memorandum, vilket har upprattats av styrelsen for
Doxa med anledning av féreliggande nyemission.

Styrelsen, bestdende av styrelseordférande Magnus Wahlbick samt styrelseledamdéterna Leif Hermansson,
Alexander Tasevski, Gerhard Dal, Borge Gausdal samt VD Torbjorn Larsson ansvarar fér detta memorandum och
forsdkrar att alla rimliga férsiktighetsatgdrder vidtagits for att sikerstdlla att uppgifterna i memorandumet, sd
vitt styrelsen kédnner till, 6verensstimmer med de faktiska férhéallandena och att inget dr uteldmnat som skulle
kunna pdverka dess innebérd. | det fall information har inhdmtats frdn tredje man har informationen dtergivits
korrekt och ingen information har uteldmnats som skulle géra den dtergivna informationen felaktig eller
missvisande. Styrelsen vill samtidigt géra aktiedgarna och andra intressenter uppmdrksamma pad att all form av
investering i aktier dr forknippad med risk och vill sdrskilt uppmana potentiella investerare att ldsa avsnittet
Riskfaktorer.

Uppsala den 29 oktober 2014
Styrelsen Doxa AB (publ)

* Frén emissionsbeloppet uppskattas avdrag fér emissionskostnader géras om cirka 1,6 Mkr, varav cirka 1,2 MSEK utgér erséttning fér
utstdllda emissionsgarantier.



BAKGRUND OCH MOTIV

Doxa har under de senaste dren gatt fran att vara ett rent utvecklingsbolag till ett dentalt marknadsbolag med
fokus pa kommersialisering. Teknikplattformen ger mojlighet till utlicensiering av biokeramiska produkter,
aven innefattande konsumentprodukter inom dental.

Diskussioner med nagra av vérldens ledande dentalbolag har pagatt under det senaste aret samtidigt som
bolagen testar och utvarderar Doxas material. Diskussionerna har intensifierats under den senaste tiden och
forhandlingar har inletts med nagra internationellt ledande foretag. Malet &r att under ar 2015 sluta avtal med
flera av dessa bolag.

Ett motiv till foreliggande emission &r att finansiera fortsatt utveckling av bolagets produkter samt ge tid for
fortsatta forhandlingar

PLANERAD ANVANDNING AV EMISSIONSLIKVIDEN

Emissionslikviden ska sdkra bolagets finansiering minst in pd 2016 och ska méjliggora fullféljandet av bolagets
strategi for de kommande aren. Denna strategi syftar till att kraftigt 6ka forséljningen och distributionen av
dentalcementet Ceramir’ Crown & Bridge. Vidare att genom industriella samarbeten kapitalisera pa Doxas
patenterade biokeramiska och unika teknologi och ddrmed utveckla nya produkter och anvandningsomraden.



VD har ordet

Efter ett framgdngsrikt 2013, ddr vi mer dn fordubblade var férsdljning, och en svag
inledning pd 2014 har det tredje kvartalet bérjat betydligt bdttre dn fjoldret. Forsdljningen av
refiller (Gterk6p av befintliga kunder) 6kar i sdvdl antal order som i virde, se graf nedan. |
tilldgg har vi dessutom draghjélp av en stark dollarkurs, som ger ca 10 % bdttre [6nsamhet
samt en prisjustering som slar igenom under Q4.

Doxa ar mitt i ett skifte av strategi som syftar till att kraftigt 6ka forsaljningen och
distributionen av dentalcementet Ceramir® Crown & Bridge. Vidare att genom
industriella samarbeten kapitalisera pa Doxas patenterade biokeramiska och unika
teknologi och ddrmed utveckla nya produkter och anvandningsomraden.

Den okade forséljningen ska vi nd genom att skaffa fler distributérer i Nordamerika men ocksa pa andra
marknader dar “instegstroskeln” &r 13g, d.v.s. dar distributoren sjalv i stor utstrackning kan hantera bade
marknadsforing och férséljning. Vidare har vi nu pa rorlig kostnadsbasis en supportorganisation som pa lokal
niva ger stod at vara distributdrer i USA.

Malet &r att ganska snart nd minst en fordubblad distributionskapacitet.

Vara ambitioner att utveckla industriella samarbeten stracker sig 6ver manga omraden. Dels att var produkt
Ceramir Crown & Bridge ska kunna marknadsfdras och séljas av globala dentalféretag under dessa foretags
egna varumarken. Dels ocksd att finna utvecklingssamarbeten med andra dentalforetag. Dartill vill vi
utvardera olika satt att kapitalisera pa Doxas teknologi och breda patentportfolj. Det &r ganska uppenbart att
dessa typer av samarbeten med stora internationella foretag kan ta olika Iang tid att realisera.

Annu ett omrade som ldmpar sig fér industriell samverkan, men ocksa som ett sétt att 6ka férsaljningen &r
samarbeten med dentallaboratorier, dvs de foretag som tillverkar de kronor som var produkt Ceramir Crown &
Bridge ska fasta. Det ar ett samarbete som starkt underlattas av att var marknadsandel successivt vaxer. Vi
har redan ett gott samarbete i form av de rekommendationer som varldens stérsta dentallaboratorium,
Glidewell Laboratories ger var produkt. Men det finns mer man skulle kunna géra tillsammans.

Vi har gladjande nog kunnat notera en 6kning av antalet salda refiller per manad av Ceramir Crown & Bridge
(se graf nedan). Denna forsaljning speglar tandlékarnas aterkommande inkop efter ett forsta kop av s.k. “start
kit”. Det ar stark indikation pa att Ceramir
Crown & Bridge far en starkare stéllning pa
marknaden och att de tandldkare som
provat produkten fortsatter att anvdanda den
600 och &ven rekommenderar den till sina
kolleger. Att sa verkligen sker stédjs av en

1000 Antal sélda refill-fp (USA)

800

400
nyligen genomférd undersdkning som visar
200 o
att hela 87 % av vdra nya kunder skulle
rekommendera Ceramir Crown & Bridge till
NI A AN AN S AN S I B I C RN N e 3
TN & &Y S n tandlakarkollega!
S F ST E S EEES en tandlakarkollega

Bolagets marknadsposition, nya strategi och
goda framtidsutsikter har méjliggjort att denna nyemission redan fran bérjan ar garanterad till 200 %. Som VD
finner jag detta fortroende som mycket tillfredsstéllande, men samtidigt forpliktande.

Att vi har ratt utveckling och ratt produktteknologi &r uppenbart, da antalet forfragningar om externa
samarbeten okar markant och Doxa har idag flera parallella diskussioner med industriella partners. Har finns
potential for goda utvecklingsmojligheter som kan ge bade produktions- och marknadssynergier.

Doxa ma vara ett litet bolag, men med en stor teknologi!

Uppsala, oktober 2014
Torbjorn Larsson, VD

* Lds mer om undersékningen pd sidan 22



VILLKOR OCH ANVISNINGAR
FORETRADESEMISSION | DOXA AB

Den 13 oktober 2014 beslutade styrelsen i Doxa AB (Org.nr 556301-7481 ), med stéd av bemyndigande fran
extra bolagsstdmma den 26 september 2014, att genomfdra en nyemission med foretradesratt for befintliga
aktiedgare. Emissionen omfattar hogst 15963 280 aktier och kan inbringa bolaget ca 15,9 MSEK vid full
teckning. Nyemissionen &r i sin helhet sdkerstadlld genom emissionsgarantier och teckningsforbindelser
motsvarande hela emissionsbeloppet om 15,9 MSEK.

| det fall emissionen blir &vertecknad kan styrelsen fatta beslut om att emittera ytterligare maximalt
2 500 000 aktier i en s kallad 6vertilldelningsoption.

AVSTAMNINGSDAG

Avstamningsdag hos Euroclear Sweden AB (“Euroclear”) for faststdllande av vem som ska erhdlla
teckningsratter i emissionen ar den 29 oktober 2014. Sista dag for handel i Bolagets aktie inklusive ratt att
erhalla teckningsratter ar den 27 oktober 2014. Forsta dag for handel i Bolagets aktie exklusive ratt att erhalla
teckningsratter &r den 28 oktober 2014.

TECKNINGSTID

Teckning av aktier ska ske under perioden fran och med den 3 november 2014 till och med den 18 november
2014. Styrelsen i Bolaget dger ratt att forlanga teckningstiden. De dger inte ratt att avbryta emissionen efter
det att teckningstiden har pabdorjats.

TECKNINGSKURS
Teckningskursen &r 1,00 krona per aktie. Inget courtage kommer att tas ut.

TECKNINGSRATTER

Aktiedgare i Bolaget erhaller tre (3) teckningsratter for varje (1) innehavd aktie, oavsett serie. Det kravs tva (2)
teckningsratter for att teckna en (1) ny aktie. Efter teckningstidens utgdng blir outnyttjade teckningsratter
ogiltiga och kommer att bokas bort fran VP-kontot utan sérskild avisering fran Euroclear.

HANDEL MED TECKNINGSRATTER

Handel med teckningsratter dger rum pa First North under perioden fran och med 3 november 2014 till och
med 14 november 2014. Banker och vardepappersinstitut med erforderliga tillstand star till tjanst vid
formedling av kop och forsaljning av teckningsratter.

BETALDA OCH TECKNADE AKTIER ("BTA”)

Teckning genom betalning registreras hos Euroclear sa snart detta kan ske, vilket normalt innebar nagra
bankdagar efter betalning. Darefter erhaller tecknaren en VP-avi med bekraftelse pa att inbokning av BTA
skett pd VP-kontot. Tecknade aktier bendmns BTA till dess att nyemissionen blivit registrerad hos
Bolagsverket.

HANDEL MED BTA SAMT OMVANDLING TILL AKTIER

Handel med BTA &ger rum pa First North fran och med den 3 november 2014 fram till dess att emissionen
registrerats hos Bolagsverket och omvandlingen fran BTA till aktier sker. Sista dag for handel kommer att
kommuniceras ut genom ett marknadsmeddelande. Ingen sarskild avisering skickas ut fran Euroclear i
samband med omvandlingen.

HANDEL MED AKTIEN

Aktierna i Bolaget handlas pad First North. Aktien handlas under kortnamnet DOXA och har ISIN
SEo005624756. Efter det att emissionen blivit registrerad hos Bolagsverket kommer dven de nyemitterade
aktierna att bli féremal fér handel.



FORETRADESRATT TILL TECKNING

Den som pa avstamningsdagen den 29 oktober 2014 &r registrerad som aktiedgare i Bolaget dger
foretradesratt att for tva (2) befintliga aktier, teckna tre (3) nya aktier.

DIREKTREGISTRERADE AKTIEAGARE, INNEHAV PA VP-KONTO

De aktiedagare eller foretradare for aktiedgare som pa avstamningsdagen &r registrerade i den av Euroclear for
Bolagets rakning forda aktieboken, erhaller fortryckt emissionsredovisning med vidhdngande bankgiroavi,
sarskild anmalningssedel, anmalningssedel for teckning utan stod av teckningsratter samt ett brev fran
Bolaget. VP-avi avseende registrering av teckningsratter pa VP-konto skickas inte ut.

Den som &r upptagen i den i anslutning till aktieboken forda forteckningen 6ver panthavare och formyndare
erhaller inte emissionsredovisning utan meddelas separat.

FORVALTARREGISTRERADE AKTIEAGARE, INNEHAV PA VP-KONTO
Aktiedgare vars innehav av aktier i Bolaget ar forvaltarregistrerade hos bank eller annan férvaltare erhaller
ingen emissionsredovisning. Teckning och betalning ska istdllet ske enligt instruktioner fran férvaltaren.

TECKNING MED STOD AV TECKNINGSRATTER, DIREKTREGISTRERADE AKTIEAGARE
Teckning ska ske genom betalning till angivet bankgiro senast den 18 november 2014 i enlighet med nagot av
foljande tva alternativ.

1) Fortryckt bankgiroavi, Emissionsredovisning

Anvands om samtliga erhallna teckningsratter ska utnyttjas. Teckning sker genom inbetalning av den
fortryckta bankgiroavin. Observera att ingen ytterligare atgard kravs for teckning och att teckningen ar
bindande.

2) Sarskild anmalningssedel
Anvands om ett annat antal teckningsratter an vad som framgar av den fortryckta emissionsredovisningen ska
utnyttjas, t ex om teckningsratter har kopts eller salts. Teckning sker nér bade den sarskilda anmalningssedeln
samt inbetalning inkommit till Eminova Fondkommission. Referens vid inbetalning &r anmalningssedelns
nummer. Ofullstandig eller felaktigt ifylld anmalningssedel kan komma att [amnas utan avseende. Observera
att teckningen ar bindande.

Sarskild anmalningssedel kan erhallas fran Eminova Fondkommission AB, Box 5833, 102 48 Stockholm.
Tfn 08-684 211 00, fax 08-684 211 29, email info@eminova.se.

AKTIEAGARE BOSATTA UTANFOR SVERIGE

TECKNINGSBERATTIGADE DIREKTREGISTRERADE AKTIEAGARE BOSATTA UTANFOR
SVERIGE

Teckningsberattigade direktregistrerade aktiedgare som inte &r bosatta i Sverige och som inte kan anvénda
den fortryckta bankgiroavin (emissionsredovisningen) kan betala i svenska kronor via SWIFT enligt nedan.
Teckning sker ndr bade den sarskilda anmaélningssedeln samt inbetalning inkommit till Eminova
Fondkommission.

Eminova Fondkommission AB

Box 5833

SE-102 48 Stockholm, Sverige
BIC/SWIFT: NDEASESS

IBAN: SE7330000000032731703334

AKTIEAGARE BOSATTA | VISSA OBERATTIGADE JURISDIKTIONER

Aktiedgare bosatta i annat land dar deltagande i nyemissionen helt eller delvis ar foremal for legala
restriktioner dger ej rdtt att deltaga i nyemissionen (exempelvis Australien, Hong Kong, Japan, Kanada, Nya
Zeeland, Singapore, Sydafrika, USA). Dessa aktiedgare kommer inte att erhalla teckningsratter,
emissionsredovisning eller ndgon annan information om nyemissionen.



TECKNING UTAN STOD AV TECKNINGSRATTER SAMT TILLDELNING
For det fall samtliga aktier inte tecknas med stdd av teckningsratter ska styrelsen, inom ramen for
emissionens hdgsta belopp, besluta om tilldelning av dterstdende aktier.

Anmaélan om teckning av aktier utan stéd av teckningsratter ska gdras pd anmalningssedeln bendamnd
"Teckning utan stéd av teckningsrdtter” som finns att ladda ned frdn www.eminova.se. Om fler &n en
anmalningssedel insands kommer endast den forst erhallna att beaktas. Nagon inbetalning ska ej goras i
samband med anmalan! Observera att anmaélan &r bindande.

Om anmalan avser teckning till ett belopp om 135 000,00 kr eller mer, ska en kopia pa giltig legitimation
medfdlja anmalningssedeln. Galler anmaélan en juridisk person ska utdver legitimation dven ett giltigt
registreringsbevis som visar behoriga firmatecknare medfélja anmalningssedeln.

Besked om tilldelning av aktier lamnas genom 6versandande av en avrdkningsnota. Betalning ska erldggas till
bankgiro enligt instruktion pa avrékningsnotan och dras aldrig fran angivet VP-konto eller depa.

Erlaggs inte betalning i ratt tid kan aktierna komma att 6verlatas till annan. Skulle férsaljningspriset vid sddan
Overlatelse komma att understiga priset enligt erbjudandet, kan den som ursprungligen erhallit tilldelning av
dessa aktier komma att fa svara for hela eller delar av mellanskillnaden. Inget meddelande skickas ut till de
som ej erhdllit tilldelning.

Anstallda i Emissionsinstitutet kan ans6ka om att teckna aktier i emissionen pd samma villkor som andra
redan befintliga aktiedgare eller allménheten.

Tilldelning ska ske enligt féljande:

| forsta hand ska tilldelning ske till bolagets tidigare aktiedgare som tecknat med stod av teckningsratter och
pa anmalningssedeln angett detta. Vid 6verteckning sker tilldelningen i férhallande till antal tecknade aktier i
emissionen med stdd av teckningsrétter och i den man detta inte kan ske, genom lottning.

| andra hand ska tilldelning ske till 6vriga personer som anmalt sig for teckning utan stéd av teckningsréatter.
Vid 6verteckning sker tilldelningen i forhallande till det antal aktier var och en 6nskat teckna, och i den mén
detta inte kan ske, genom lottning.

| sista hand ska aterstdende aktier tilldelas personer som garanterat emissionen i enlighet med deras
garantiataganden.

| det fall emissionen bli 6vertecknad och styrelsen fattar beslut om att emittera ytterligare maximalt 2 500 ooo
aktier, kan dessa komma att tilldelas garanter, utvalda investerare samt i man av utrymme till de som tecknar
utan foretrade, i syfte att ytterligare bredda aktiedgarkretsen.

OVRIGT
Teckning av aktier med eller utan teckningsratter ar oaterkallelig och tecknaren kan inte upphava sin teckning.

OFFENTLIGGORANDE AV UTFALLET | EMISSIONEN

Offentliggdrande av utfallet i emissionen kommer att ske genom ett pressmeddelande fran Bolaget sa snart
detta ar mojligt efter teckningstidens utgang.

Rdtt till utdelning

De nya aktierna medfor ratt till utdelning frdn och med for rakenskapsaret 2014, under forutsattning att de
nya aktierna blivit registrerade och inférda i den av Euroclear forda aktieboken fore avstdmningsdagen for
utdelning.

Aktiebok

Bolagets aktiebok med uppgift om aktiedgare hanteras av Euroclear Sweden AB, Box 191, SE-101 23
STOCKHOLM, Sverige.

Tillamplig lagstiftning
Aktierna ges ut under aktiebolagslagen (2005:551) och regleras av svensk ratt.

Aktiedgares rattigheter avseende vinstutdelning, rostratt, foretradesratt vid nyteckning av aktie med mera
styrs dels av Bolagets bolagsordning som finns tillganglig pa Bolagets hemsida och dels av aktiebolagslagen
(2005:551).
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DOXA | KORTHET

AFFARSIDE
Doxas affarsidé ar att utveckla, tillverka och kommersialisera egenutvecklade biokeramiska dentala
produkter.

AFFARSMODELL

Doxas affarsmodell bygger pa att tillsammans med vadlrenommerade nationella och globala distributorer
marknadsféra och sélja egenutvecklade och egentillverkade biokeramiska dentala produkter. Intakter i
Doxa erhalls fran forsaljning av fardiga produkter till dentala distributérer.

VISION
Doxas vision ar att bli ett internationellt ledande féretag for biokeramiska innovativa produkter med stort
terapeutiskt och kommersiellt varde.

VERKSAMHETEN

Doxa &r ett uppsalabaserat dentalféretag som utvecklar, producerar, marknadsfér och séljer dentala
biokeramiska produkter. Doxas verksamhet baseras pa bolagets teknologi “Ceramir” — en ny klass av dentalt
material. Ceramir ar en kemiskt bunden keram som utnyttjar nanoteknologi och som genom denna far unika
egenskaper. | vastvarlden gors det arligen cirka 150 miljoner cementeringar av dentala kronor och broar.
Ceramir Crown & Bridge, den forsta i en rad av planerade dentala biokeramiska produkter fran Doxa, ar ett
avancerat dentalcement som anvands for permanent cementering av dentala kronor och broar.

FORSALJNING

USA &r den Overldgset storsta marknaden och star for huvuddelen av Doxas forsdljning. Distribution sker via
USA’s tva storsta distributorer, Henry Schein Dental och Patterson Dental Supply, som tillsammans
representerar mer an 75 % av marknaden. Doxa avser att bredda distributionen ytterligare och langt gangna
diskussioner pagar med flera ledande dentalbolag. Nyligen har avtal dven tecknats med Management Alliance
som arbetar med oberoende dentalséljare pd kommissionsbasis.

KNOWHOW

Sedan bolagets bildande har Doxa utvecklat en unik och varldsledande kunskap och know-how rérande
forskning och utveckling av kemiskt bundna keramer. Detta visas inte minst genom en omfattande
internationell publicering, cirka 4o vetenskapliga artiklar och cirka 30 konferenspublikationer. Delar av Doxas
arbete finns redovisat i fyra doktorsavhandlingar.

TILLVERKNING

Doxa har en tillverkning i Uppsala for kalciumaluminat, huvudbestandsdelen i Doxas dentalmaterial. Doxa och
produktionsanlaggningen har ett certifierat kvalitetsledningssystem enligt ISO 13485 och uppfyller kraven for
att fa tillverka och sélja sina medicintekniska produkter i EU, USA och Kanada.

ORGANISATION

Doxa har for ndrvarande en organisation pa tolv personer, dtta anstallda och fyra konsulter. Dessa fordelar sig
med fyra inom marknadsféring och forsdljning vars huvuduppgift ar att ansvara fér marknadsféring av
Ceramir Crown & Bridge och stddja distributérerna vid forsaljning av produkterna, fyra arbetar inom
produktion, tva inom utveckling samt tre inom administration (inklusive QA). Nio arbetar i bolagets lokaler i
Uppsala och tre personer ar stationerade i USA

PLANERAD ANVANDNING AV EMISSIONSLIKVIDEN

Emissionslikviden ska sakra bolagets finansiering minst in pd 2016 och ska majliggora fullféljandet av bolagets
strategi for de kommande aren. Denna strategi syftar till att kraftigt 6ka forséljningen och distributionen av
dentalcementet Ceramir Crown & Bridge. Vidare att genom industriella samarbeten kapitalisera pd Doxas
patenterade biokeramiska och unika teknologi och ddrmed utveckla nya produkter och anvandningsomraden.
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UTMARKELSER

Vi kan dven gladja oss at ett antal prestigefulla
utmarkelser. Bland de som star ut marks bland
annat The Dental Advisor som tva ar i rad
tilldelat Ceramir® Crown & Bridge utmarkelsen
"Top Product Award - Top Innovative Cement”.

Aven amerikanska The Pride Institute har tvé
ar i rad tilldelat oss sitt pris, namligen den
prestigefyllda utmarkelsen “Best in Class”,
en utmarkelse som vi fick 2013 och nu aven

2014 - vilket ar ovanligt!

Tidigare  utmarkelser ~ frdn  andra
organisationer ar bland annat “New
Product Innovation of the Year Award
2010”, "Best Product 2012" och "Top 10 of
Top 100".

| tillagg till detta har vi helt nyligen
brutit ny akademisk mark. University of
the Pacific har valt Ceramir Crown & Bridge till sitt
forstahandsval  vid  cementering av  dentalkronor  pa
implantatskruvar, vilket innebar att deras tandlakarstudenter redan pa skolan
utbildas i att anvanda Ceramir Crown & Bridge.

Dental [:{11]![H]
SHOPPER

BEST PRODUCT

" DENTAL)
ADVISOR
—

Top Cement -
Innovative

Top Cement -
Innovative

Pride INSTITUTE e TEST DQl\/ES

,ﬁ ?&5 (7 & B

Pride INST
“B, 74 TOP- -
TECHN O2‘|, (;)]«:Q3Y %LWTQ

TIME WINNER

* & Ca[agzbl[
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STRATEGI

DISTRIBUTION

Doxas strategi syftar till att kraftigt 6ka forsaljningen
och distributionen av befintlig produkt - Ceramir®
Crown & Bridge - samt att genom industriella
samarbeten kapitalisera p3d Doxas patenterade
biokeramiska och unika teknologi och ddrmed utveckla
nya produkter och anvandningsomraden.

Mest ndraliggande &r att Oka antalet distributorer i \
Nordamerika samt att dven teckna avtal med ett flertal .’ L
distributdrer runtom i vérlden med inriktningen att soka [— A a - '
samarbeten i ldnder dar "instegstroskeln” &r 13g. Med

det menas att distributérerna har férmaga att skota

bdde den lokala marknadsforingen och distributionen sjélva, d v s utan att Doxa behdver etablera en lokal
organisation. Vi bedomer att det finns ett ganska stort antal lander dér dessa forutsattningar foreligger.

| USA har Doxa valt att komplettera ett utokat antal distributérer med en organisation som lokalt forstarker
distributorernas arbete - detta mot bakgrund av denna marknads storlek och betydelse. Darfor har Doxa slutit
ett avtal med Management Alliance som med ca 20 séljare kan fylla denna funktion. De har en bra och
etablerad kontakt med de flesta tandlékarna i sina omraden och arbetar enbart med dentalprodukter — dock
inga som konkurrerar med Doxa.

Genom dessa atgarder &r malet att mer &n férdubbla Doxas distributionskapacitet.

Ett annat satt att ytterligare bredda distributions-kapaciteten ar att samarbeta med de dentallaboratorier som
tillverkar och saljer kronor och bryggor. Férutsattningarna for sddana samarbeten 6kar i takt med att Ceramirs
marknadsandel véaxer. Det blir da lattare for laboratorierna att samdistribuera Doxas dentalcement med deras
kronor. Doxa har redan ett mycket gott samarbete med vérldens storsta tillverkare av kronor, Glidewell
Laboratories. De rekommenderar redan idag Ceramir som det basta cementet for att fasta deras kronor.

Doxa har vidare ett uttalat mal att pa olika satt utveckla samarbeten med storre internationella dentalféretag
for att kapitalisera pa Doxas patenterade biokeramiska teknologi. | forsta hand dr malet att 13ta andra foretag
salja Doxas produkter genom s.k. “second brands”, d v s att ett annat dentalféretag séljer Ceramir Crown &
Bridge under sitt eget varumarke. Forutsattningen ar att man pa forpackningen tydligt anger att produkten
baseras pa Ceramir-teknologin. Harigenom breddas distributionen av Doxas produkter ytterligare och
produkten far ett erkdnnande genom att ett varldsledande dentalféretag valjer Doxas teknologi.

KANNEDOM

Vid sidan om en breddning av distributions-kapaciteten sa genomfor Doxa flera atgarder for att oka
kunskapen och acceptansen for Ceramir Crown & Bridge bland tandldkare pad de marknader som Doxa
bearbetar. Deltagande i seminarier, utbildningar och méssor bidrar till detta, liksom de olika utmarkelser
Ceramir fatt. Samverkan med Management Alliance kompletterar detta. Vi ser ocksa en gradvis 6kning av
inkopstroheten bland de tandldkare som en gang prévat Ceramir bland annat genom riktade atgarder via
telefon och besok. Doxa far ocksa ett 6kande antal spontana nya kunder genom s k “word of mouth”.

PRODUKTUTVECKLING

Utdver ovan ndmnde typer av samarbeten sa ser Doxa gérna industriella samarbeten vad galler utveckling och
framtagning av nya produkter baserade pa Doxas unika teknologi. Doxa har ett tiotal identifierade
applikationsomraden varfor férutsattningarna for fruktbara samarbeten bedéms som rimligt goda.
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Ett annat satt att bredda distributionen av Doxas Ceramir Crown & Bridge &r att ta fram och lansera ett Crown
& Bridge som handblandas. Detta innebar att man inte anvénder en kapsel som blandar till dentalcementet,
utan tandlakaren gor det for hand baserat pa att denne koper cementet i en forpackning som innehaller
kanske material for 25 behandlingar, for manuell och styckvis beredning. Detta kan ses som att man gar
tillbaka i utvecklingen, men det ar s& delar av marknaderna i Asien och Latinamerika fungerar.

Doxa &r idag ett enproduktféretag. Det har givetvis sina nackdelar. Marknadsféring och organisation maste
baras av en enda produkt. Med flera produkter kan kostnaderna férdelas och tandlékarnas intresse av Doxa
forstarkas. Det ar darfor naturligt for Doxa att soka bredda produktportféljen. Det ar dock forenat med
kostnader. Darfor séker Doxa produkter som (1) vad galler kemisk komposition ligger ndra Ceramir Crown &
Bridge och (2) produkter for vilka vi kan finna samarbetspartners inom dentalmarknaden med vilka vi kan dela
kostnaderna for produktutveckling.

Vad galler nya produkter har vi darfor i det korta perspektivet valt att satsa pd en s.k. Endo Sealer for
rotfylinad och en s.k. Base/Liner inom tandfylinadsomradet. Dessa produkter ligger i kemisk sammansattning
nadra Ceramir Crown & Bridge och har en definierad marknad. Prisbilden ar dartill positiv.

Endo Sealer bildar ett tunt lager i rotkanalen och skyddar tanden mot kemisk stress, har antibakteriella
egenskaper och skapar battre tatning och vidhaftning mot saval dentin som den forslutande rotfyliningen.

Base/Liner En Base fungerar som ett substitut for det dentin som tagits bort av karies eller manuell
preparation innan en fyllning. Den ska fungera som en barridr och skydda pulpan mot bland annat kemisk
irritation och termisk stress. En Liner bildar ett tunt lager i en kavitet och ska skydda tanden mot kemisk stress
och skapa battre tatning och vidhaftning for darpa féljande fyllning.

Doxas biokeramiska teknologi har flera potentiella tillampningar inom andra omraden &r dentalprodukter.
Doxa har exempelvis tidigare arbetat med produkter inom ortopedi. | ett tidigare skede valde dock davarande
dgare och styrelse att satsa pa dental snarare an ortopedi. En bidragande orsak till detta var att kostnaderna
for kliniska studier var hogre inom ortopedi. Doxa gor dock bedémningen att det nu utvecklade
dentalcementet Ceramir Crown & Bridge troligen har stérre och bdttre majligheter inom ortopedi @n den
produkt som de tidigare kliniska testerna baserades pa. En eventuell framtagning av ortopediska produkter
forutsatter dock en partner inom ortopedi som svarar for utvecklingskostnaderna.

Utover ortopedi sa har kontakter knutits med ett varldsledande foretag inom ett annat applikationsomrade
for Doxas teknologi. Utvarderingar pagar.

Doxa har en omfattande patentportfolj med 21 beviljade huvudpatent, 72 beviljade nationella patent (enbart
inom dental) samt ytterligare patent under granskning. Se patenttabell pa sidan 23. Styrelsen avser att
utvardera mojliga applikationsomraden och Overvager att [3ta gora en extern vardering av densamma.

PRINCIPER FOR UTVECKLINGSARBETET INOM DOXA

Utvecklingsarbetet bakom Ceramirs produkt-plattform bygger pd grundidén att material som ska anvéandas
for att laga tander ska vara sa naturnara som majligt och skapa harmoni i munhalan genom att ha fysikaliska
och mekaniska egenskaper som ligger nara tandens. Ceramir ar darfor designad med en kemisk uppbyggnad
som liknar hydroxyapatit (tandens material) men med hdgre motstandskraft mot syraangrepp, formaga till
remineralisering av tanden och férmaga att skapa naturliga kontaktzoner utan spanningar, varken termiska
eller mekaniska.
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TEKNOLOGI

Introduktion

En tand bestar till storsta delen av hydroxyapatit och kollagen, som &r tatt sammanvéavda med en komplexitet
som enbart aterfinns i naturen. En intakt tand fungerar optimalt i munmiljé. En tand har i princip bara en
svaghet, den ar kanslig for syraangrepp och kan ddrmed degraderas och skadas av karies.

En kariesangripen tand kan repareras pd manga olika satt. Det mest optimala vore att dterbygga tandens
integritet med hjalp av remineralisering byggd pa biomimetiska metoder. Material som anvands for att laga
tanden ska darfor vara sa naturnara som mojligt och skapa harmoni i munhalan genom att ha fysikaliska och
mekaniska egenskaper som ligger ndra tandens, dock med undantag av syrakanslighet.

GOr man inte det riskerar lagningen att resultera i sekundarkaries. Detta beror pa att fyllningen krymper,
materialet degraderar eller att hardningen har misslyckats. Med tiden bildas ett mellanrum mellan tand och
material som ger utrymme for bakterier att komma in. Sekundarkaries &r idag den frémsta anledningen till att
tander behover lagas och en av de stérsta utmaningarna inom dentalomradet. Studier visar att sa mycket som
upp till 5o procent” av alla tandfyliningar som gérs &r lagningar av gamla lagningar. Att |6sa detta problem &r
ett angeldget anvandarbehov. Sekundéarkaries uppstar inte bara vid lagningar utan dven vid cementering av
kronor och broar, marknaden fér Bolagets dentalcement Ceramir Crown & Bridge. Siffror fran
Forsakringskassan i Sverige visar att 15 procent av de cementeringar av dentala kronor och broar som gors i
Sverige ar recementeringar, ett forhallande som torde vara snarlikt pa de flesta andra marknader.

TILLVERKNING

Doxa har en tillverkning i Kristallen-fastigheten i Uppsala for tillverkning av kalciumaluminat, huvudbestands-
delen i Doxas dentalmaterial. Doxa och produktionsanldggningen har ett certifierat kvalitetsledningssystem
enligt ISO 13485 och uppfyller kraven for att fa tillverka och salja sina medicintekniska produkter i EU, USA
och Kanada.

Ceramir Crown & Bridge bestar av kalciumaluminat, glasjonomer och en vatska. Kalciumaluminatet och
vatskan tillverkas av Doxa medan glasjonomeren kops frén externa leverantérer. Aven kapslarna som anvands
kops fran en extern leverantor, som aven fyller dem med Doxas keramiska material och vdtskan. Samma
leverantor packar kapslarna i en skyddande folie. Kapslarna slutférpackas i lador av Doxa.

SCHEMATISK BILD AV CERAMIR CROWN & BRIDGE’S TILLVERKNING

Tillverkning av kalciumaluminat Tillverkning av glasjonomer ( > Tillverkning av vatska
Utférs av: Doxa Utférs av: Extern leverantor Utfors av: Doxa

Blandning av kalciumaluminat
och glasjonomer
Utférs av: Doxa

vy

Fyllning och tillverkning av kapslar
Utférs av: Extern leverantor

Packning och etikettering
Utfors av: Doxa

* Mjér et al., International Dental Journal (2000) 50, 361-366
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INTERAGERANDE BIOMATERIAL - DEN ANDRA GENERATIONEN

Inom sjukvarden anvédnds biomaterial for att ersatta delar av ett levande system och for att fungera i nara
kontakt med levande vdvnad. Biomaterialteknologin har utvecklats starkt och Sverige har en framstdende
position inom detta omrade.

Den forsta generationens biomaterial &r biokompatibla, vilket innebar att kroppen accepterar dessa material.
Biomaterial har [ange anvénts inom bland annat restorativ tandvard och hoftledsbehandlingar.

Den andra generationens biomaterial interagerar med kroppen, de &r alltsa bioaktiva och skapar darmed helt
nya behandlingsméjligheter. Sarskilt intressanta tilldmpningsomraden finns inom dentalomradet samt inom
ortopedi och vavnadsregenerering.

BIOKERAMER

Under de senaste decennierna har keramer blivit ett allt vanligare alternativ till de traditionella polymererna
som biomaterial vid dentalt bruk. Keramer definieras ofta som oorganiska, icke-metalliska material.
Framstallningen av keramer kan ske pa tva satt; antingen genom fysikalisk framstalining da redan reagerade
bestdndsdelar sammanfogas under hog temperatur eller genom en kemisk reaktion vid 1ag temperatur, till
exempel kroppstemperatur. Manga keramer finns i naturen och kallas i dagligt tal for mineraler. Apatit, det
vanligaste biologiskt bildade mineralet i kroppen och huvudbestandsdelen i all hardvavnad i kroppen,
aterfinns ocksa i naturen. Apatit ar dairmed den ideala slutprodukten for ett biomaterial.

Keramerna ar naturliga och de utmarks av en mycket hog kemisk och termisk stabilitet. De ingdende
grunddmnena &r i sitt naturliga tillstdnd och befinner sig pa sin lagsta energiniva. Eftersom de ingdende
amnena &r fardigreagerade finns det ingen inbyggd drivkraft att foéréandra materialet, vilket medfér att
keramerna ar oerhort formstabila och stabila mot kemiskt angrepp. De &r ocksd linjart elastiska och
deformeras dérmed inte permanent vid belastning.

Biokeramer finns inom alla de klassiska keramgrupperna: traditionella keramer, specialkeramer, glas,
glaskeramer saval som inom de kemiskt bundna. Vid anvandning av biokeramer stélls det utover hoga krav pa
materialegenskaperna dven krav pa 13g toxicitet och hog biokompatibilitet. Den vanligaste tillampningen av
biokeramer ar som implantat.

KEMISKT BUNDNA KERAMER

De flesta keramiska material formas vid héga temperaturer genom olika typer av sammanfogningsprocesser.
Genom att utnyttja kemiska reaktioner, vanligtvis genom att blanda keramiskt pulver och védtska, kan man
aven framstalla keramiska material vid l1dga temperaturer (kroppstemperatur), sa kallade kemiskt bundna
keramer. Bolaget anser att det finns en stor potential i att anvanda de kemiskt bundna keramerna som
biomaterial av féljande anledningar:

de &rinjicerbara

de hardar i kroppen utan temperaturhdjning

de har minimal negativ inverkan pa det system som materialet interagerar med
de &r dimensionsstabila

de &r okansliga for termisk stress

Sedan Bolagets bildande har Doxa utvecklat en unik och vérldsledande kunskap och know-how rérande
forskning och utveckling av kemiskt bundna keramer. Detta visas inte minst genom en omfattande
internationell publicering, cirka 4o vetenskapliga artiklar och cirka 30 konferenspublikationer. Delar av Doxas
arbete finns redovisat i fyra doktorsavhandlingar.
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- en produktplattform for dentalt material

Utvecklingen av Doxas biokeramiska produktplattform Ceramir®
bygger pa grundidén att skapa harmoni i munnen och en naturlig
samverkan med tandvdvnad genom:

* en kemisk uppbyggnad som liknar hydroxyapatit (tandens
egna material),

* férmagan till remineralisering av tanden, samt

* férmdgan att skapa naturliga kontaktzoner utan spanningar,
varken termiska eller mekaniska.

Det &r styrelsens uppfattning att Doxa AB med Ceramir inte
enbart skapat ett resinfritt material utan det mest naturliga,
vavnadsvanliga och vévnadsbevarande materialet pa marknaden.

V4
PRODUKTPLATTFORMEN

Ceramir sarskiljer sig fran befintliga materialklasser, till exempel resiner (plaster) och glasjonomerer, men
aven fran andra vattenbaserade cement, sd som exempelvis fosfatcement. Bolaget anser att Ceramir har
foljande unika egenskaper:

* basiskt pH (skapas vid hardning och dodar eventuella bakterier)

* stabilti munmiljo (ingen degradering av materialet 6ver tid)

* férmaga att bilda hydroxyapatit i kontakt med fosfat (bevis pa hog biokompabilitet)

*  krymper inte (till skillnad mot flera konkurrerande material)

* naturligt nanokristallin struktur i hardat tillstand (tandlik)

* kontakt till tandvavnad genom nanostrukturell integrering (ingen risk for sekundarkaries)

Ceramirar en kemiskt bunden keram som utnyttjar nanoteknologi. Materialet hardar genom att reagera med
vatten och I6sas upp, for att sedan aterkristalliseras som nanokristallina hydrat. Materialet faster till tandytan
genom sd kallad nanostrukturell integration och tillhor darfor per definition gruppen Nanostrukturellt
Integrerande Biokeramer (NIB). Materialets hardningsmekanism bygger pa nanoteknik, vilket medfér att
materialet inte krymper under hardning till skillnad fran till exempel resinkompositer, vilket &r det vanligaste
materialet hos Doxas konkurrenter.

Konkurrerande materialklasser

Trots att dentalmaterialen har forbattrats vasentligt de senaste aren har de fortfarande stora brister, sa som
postoperativa besvdr (ilningar och vark efter behandlingen), sekundéarkaries (karies i anslutning till
omgorningen), krympning (fororsakar ilningar och smarta), degradering av fysikaliska egenskaper (eftersom
de &r onaturliga i munnen), mikrolackage, samt kanslighet for bakterier.

Kdlla: www.ceramir.se samt artiklarna: S.R. Jefferies, C.H. Pameijer, D. Appleby, D. Boston, C. Galbraith, J. L6df, P-O. Glantz:
Prospective Observation of a New Bioactive Luting Cement: 2-Year Follow-Up. Accepted for Journal of Prosthodontics. 2011.
S.R. Jefferies, C.H. Pameijer, D. Appleby, D. Boston, J. Lidf, P-O. Glantz: One Year Clinical Performance and Post-Operative
Sensitivity of a Bioactive Dental Luting Cement - A Prospective Clinical Study. Swedish Dental Journal, No. 4,2009. S.R.
Jefferies, D. Appleby, D. Boston, C.H. Pameijer, J. L66f: Clinical Performance of aBioactive Dental Luting Cement
-A Prospective Clinical Pilot Study. J. Clin. Dent. 20:231-237,2009.
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RESINBASERADE MATERIAL

Det pa marknaden for narvarande mest anvanda dentala materialet, resiner, introducerades i slutet av 1950-
talet. De sitter oftast fast mot tanden genom starka bondingmaterial som limmar fast materialet mot tanden.
Materialen hade stora tekniska problem nar de introducerades men har utvecklats s& att de nu fungerar
ganska bra och ar estetiskt tilltalande.

Trots forbattringarna anser Bolaget att resiner fortfarande har flera nackdelar:

de krymper nér de hardar, vilket med tiden skapar en spalt (mellanrum) mellan tand och material vilket i

sin tur kan leda till 6kad forekomst av sekundarkaries,

krympningen skapar spanningar i tanden vilket kan ge upphov till kanslighet och smarta,

de faster inte naturligt till tanden,

de &r teknikkansliga och kraver ofta lang arbetstid,

de flesta kréver en torr omgivning,

de innehaller komponenter som kan irritera och orsaka kanslighet och smarta hos patienten.

GLASJONOMERER

Glasjonomerer introducerades pad marknaden pd 1970-talet och &ar idag ett etablerat material for vissa
restorationer och cementeringar. Invandningarna mot dessa material ar framst den Idga mekaniska styrkan
och svaga motstandet mot nétning. Manga tillverkare har forsokt att komma bort fran svagheterna men inte

lyckats.

OVERSIKT AV DENTALCEMENT

Material-
aspekter

Typ av
material

Hardnings-
mekanism

pH

Geometrisk
stabilitet

Stabilitet
over tid

Extra
behandling

Hydrofil / -fob

Integrations-
mekanism

Generall
kanslighet

Biokompatibi-
litet

Bioaktivitet

Kontakt till
vavnad och
andra bioma-
terial

Glasjonomer

Polymer

Tvéarbindning

Sur

Icke-krympande

Degraderar

Hydrofil

Mikromekanisk
retention, Ke-
misk binding

Irriterande

God

OK

Resin-
modifierad
glasjonomer

Monomer

Polymerisation

Sur

Icke-krympande

Degraderar

Hydrofil

Mikromeka-
nisk retention,
Kemisk binding,
Adhesion
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Den forsta kommersiella produkten fran Ceramir:-
plattformen, Ceramir Crown & Bridge

Ceramir’ Crown & Bridge, som lanserades i Sverige i november 2009 och i USA 2011, ar ett biokeramiskt
dentalcement fér permanent cementering av konventionell protetik (dentala kronor och broar), inklusive
helkeramiska konstruktioner med stommar av aluminiumoxid eller zirkoniumdioxid. Ceramir Crown & Bridge
ar enkelt att anvanda, ger stabil férsegling av den preparerade tanden, har god retention (vidhaftning) och ar
vavnads- och miljovanligt. Ceramir Crown & Bridge sjdlvhardar, alltsd behdvs ingen torrlaggning eller
forbehandling som for konventionella material. Ceramir Crown & Bridge's egenskaper jamfort med de
konkurrerande materialklasserna glasjonomerer, resiner och fosfatcement framgar av sammanstéllningen pa
sidan 18, som ocksd inkluderar sjalvhardande, ljushdrdande material som 3M RelyX Unicem, den konkurrent
som hittills vuxit mest.

. ® . . . . . . .
Ceramir Crown & Bridge har tre "unique selling points": det &r ett naturligt material, det ger en permanent
forsegling av tanden och det har unika hanteringsegenskaper.

ETT NATURLIGT MATERIAL

* Byggstenarna i Ceramir Crown & Bridge &r kemiskt bundna keramer med stor likhet till hydroxyapatit,
huvudbestandsdelarna i dentin och emalj.

* Produkten har hogre biokompatibilitet &n samtliga cement som
for ndrvarande finns pa marknaden.

* Produktens mekaniska och termiska egenskaper paminner om
tandens.

° Materialet &r vattenbaserat.

° Materialet ar hydrofilt (gillar vatten).

* Produkten ar mycket miljovanlig.

PERMANENT FORSEGLING AV TANDEN

* Materialet integrerar pa nanonivd med tanden och alla typer av dentala material.

° Forseglingen sker pd samma satt som naturlig remineralisering och ger en fullstandig tét anslutning mellan
material och tand och mellan material och krona.

° Materialet uppvisar ett minimalt mikrolackage och star emot syraattacker.

UNIKA HANTERINGSEGENSKAPER

* Produkten levereras i ett kapselsystem som tandldkaren &r van att arbeta med.

* Man behover inte forpreparera tanden, till exempel etsa och bonda, vilket man behéver med de flesta
konkurrerande material.

° Materialet &r inte fuktkansligt.

* Detarenkelt att placera kronan pa den preparerade tanden pa grund av cementets unika viskoelasticitet.

* Det ar ltt att ta bort Overskottsmaterial.

For detaljerad produktbeskrivning samt underliggande data se www.ceramir.se, samt féljande artiklar: S.R. Jefferies, C.H.
Pameijer, D. Appleby, D. Boston, C. Galbraith, J. L66f, P-O. Glantz: Prospective Observation of a New Bioactive Luting
Cement: 2-Year Follow-Up. Accepted for Journal of Prosthodontics. 2011. S.R. Jefferies, C.H. Pameijer, D. Appleby, D. Boston,
J. L66f, P-O. Glantz: One Year Clinical Performance and Post-Operative Sensitivity of a Bioactive Dental Luting Cement - A
Prospective Clinical Study. Swedish Dental Journal, No. 4,2009. S.R. Jefferies, D. Appleby, D. Boston, C.H. Pameijer, J. L66f:
Clinical Performance of a Bioactive Dental Luting Cement-A Prospective Clinical Pilot Study. J. Clin. Dent. 20:231-237,2009.
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REGISTRERINGSGODKANNANDE

Ceramir’ Crown & Bridge blev CE-registrera‘cB i borjan av april 2008 och FDA-godkéindC i augusti 2008. Arbete
pagar for att registrera produkten i flera regioner utanfor Europa och USA. Tiden for
registreringsgodkannande kan variera kraftigt fran region till region och kan ibland ta nagra manader men
ibland flera ar.

KLINISK DOKUMENTATION

Generellt finns det ett fatal publicerade studier pa dentalcement. Doxa har jamférelsevis mer &n 70
vetenskapliga publikationer pa teknologin och pa produkten. Doxa har i sina kontakter med tandldkare och
dentala opinionsledare fatt stor uppskattning fér att ha kunnat uppvisa bade klinisk och preklinisk
dokumentation pa Ceramir Crown & Bridge som vida overstiger globala foretags dokumentation pa
nylanserade dentalcementprodukter.

I Journal of Dental Research publicerades en prospektiv klinisk studie dar konklusionen var att Ceramir Crown
& Bridge efter sex manader bedoms vara mycket lampligt for permanent cementering av oralprotetiska
konstruktioner (S.Jefferies, C.H. Pameijer, D. Appelby and D. Boston, One Month and Six months Clinical
Performance of XeraCem, J. Dent Res. 88(A), 3146, 2009).

Hela artikeln finns for nedladdning pa www.ceramir.se

| Swedish Dental Journal publicerades 12 manaders data med Ceramir Crown & Bridge.

Konklusionen var att det testade cementet (Ceramir” Crown & Bridge) ansags

"... ha stor potential som permanent fastséttningscement fér metalliska och keramiska konstruktioner".”
Hela artikeln finns for nedladdning pa www.ceramir.se.

En artikel med klinikdata fran 24-manaders uppfdljning har publicerats i Journal of Prosthodontics; Jefferies
SR, PameijerCH, Appleby DC, Boston D, Galbraith C, L66f J, Glantz P-O. Prospective Observation of a New
Bioactive Luting Cement: 2-Year Follow-Up. J Prosthodont. 2012;21:33-41. Hela artikeln finns tillganglig for
nedladdning pd www.ceramir.se.

Dartill finns en 3-arsuppfoljning i kompendiumformat fér nedladdning:
http://editiondigital.net/publication/?i=182848

Alternativt:
http://www.dentalaeqgis.eom/special-issues/2013/02/a-bioactive-dental-luting-cement-its-retentive-
properties-and-3-year-clinical-findings

® Myndighetsgodkéinnande i Europa, vilket innebdr att produkten fér marknadsféras och séljas i Europa

‘ Myndighetsgodkédnnande i USA, vilket innebdr att produkten far marknadsféras och sdljas i USA

P(5.R. Jefferies, C.H. Pameijer, D. Appleby, D. Boston, J. L6éf and P-O. Glantz, One year clinical Performance and post-
operative sensitivity of a bioactive Dental luting cement - A prospective clinical study).
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Marknadsbearbetning och lansering av Ceramir Crown & Bridge

Innan Doxa lanserade Ceramir’ Crown & Bridge pa den svenska marknaden genomfordes ett hanteringstest.
Fem specialistkliniker med totalt 18 tandlakare utférde tillsammans 134 cementeringar. Infor lanseringen pa
den amerikanska marknaden gjordens en liknande studie i USA under slutet av 2010 och bérjan av 2011. Totalt
20 tandlakare, 10 pa 6stkusten och 10 pa vastkusten deltog i studien.

Resultaten fran de tva studierna gav lika bra resultat. Den 6vervagande uppfattningen var att:

* Detgick snabbare an normalt att cementera med Ceramir Crown & Bridge

* Tillvdgagangssattet vid anvandandet var mycket bra

* Det var enklare att placera konstruktioner, sa som tandkronor, pa stéden i munnen jamfért med andra
material

* Detvar enklare att avldgsna 6verskott

Sedan lansering i november 2009 har det totalt genomforts drygt 600 ooo procedurer med Ceramir Crown &
Bridge.

USA:S STORSTA KRONTILLVERKARE

Ytterligare starka opinionsbildare, utdver utbildningsinstitutionerna, ar tillverkarna av tandkronor och broar.
Om dessa rekommenderar ett visst dentalcement som férstahandsval i samband med képet av deras kronor
paverkar detta tandldkarnas kopmanster starkt. Se vidare “VAD TYCKER VARA...” p& sidan 22.

Kalifornienbaserade Glidewell Laboratories &r varldens storsta tillverkare av Zirkoniumoxid-kronor. Under
2013 Okade deras forsaljning av prefabricerade BruxZir®-kronor med nastan 30 % och i december 2013 saldes
det BruxZir-kronor fér $6 500 ooo USD. Under hosten 2012 boérjade Glidewell Laboratories rekommendera
Ceramir’ Crown & Bridge som forstahandsval for cementering av deras kronor.

En annan tillverkare i USA ar Zahn Dental Laboratory, Henry Schein-koncernens laboratoriedivision. Deras
nya modell, Zirlux FC2, lanserades under varen 2013 i USA och darefter i Europa. Zahn rekommenderar ocksa
Ceramir Crown & Bridge for cementering.

DISTRIBUTION, SKANDINAVIEN

| Skandinavien séljs Ceramir Crown & Bridge av Unident AB sedan maj 2013. Unident &r ett véletablerat och
framgangsrikt familjedgt bolag som vuxit kraftigt under sina 25 ar. Unident har valt att nischa sig pa specifika
produktomraden och deras dotterbolag
dentallaboratoriet Artilabs AB, ar certifierad distributor
av Glidewell-kronan, BruxZir®, vilket ar en fordel i
marknadsbearbetningen.

DISTRIBUTION, INTERNATIONELLT

Etableringen i USA inleddes januari 2011, da tecknades
ett globalt distributorsavtal (exklusive Sverige) med
Henry Schein Dental, Inc. - varldens storsta distributor
av dentala produkter. Efter en trog start har den
amerikanska marknaden nu tagit fart ordentligt och Ceramir Crown & Bridge tas emot vl av de amerikanska
tandldkarna.

Parallellt med Henry Schein-avtalet har Bolaget nyligen 6ppnat en andra distributionskanal i USA via
Patterson Dental Supply, USA:s nasta storsta distributor till den dentala marknaden.

Doxa har méanga forfragningar om distribution och fran manga lander. Som ett mindre bolag med begrénsade
resurser ar det viktigt att utvardera vad som ger bast utvéxling pa ett samarbete, da varje samarbete trots allt
krdver nagon form av insats fran Bolagets del. For 6vriga marknader ligger fokus primart pa att identifiera
marknader med |3g entrekostnad i forhallande till mgjligt utfall.
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VAD TYCKER VARA KUNDER TANDLAKARNA

I en undersdkning som Doxa genomforde i USA under andra kvartalet 2014, bland nya kunder som tillkommit
under perioden 1 jul 2013 till 31 mars 2014, sdger tandlakarna att deras viktigaste faktor i valet att kopa
Ceramir Crown & Bridge, var:

Ceramir Crown & Bridge’s unika egenskaper och fordelar 43,6 %
rekommendation av féreldsare/ opinionsledare 29,1%
att ha ldst artiklar och vetenskapliga studier om Ceramir Crown & Bridge 16,4 %
deras dental-lab rekommenderade Ceramir Crown & Bridge 12,7 %
en kollega rekommenderat Ceramir Crown & Bridge 10,9 %
man var missnéjd med sitt tidigare dentalcement 7,3 %
ett attraktivt priserbjudande 5,5 %
annat 9,1%

Drygt 49 % sager att de forst horde talas om Ceramir Crown & Bridge pa en kurs/event och att de under
eventet eller strax darefter efter gjorde sitt forsta inkop.

Dessutom sager hela 87,3 % att de skulle rekommendera Ceramir Crown & Bridge till en kollega!

Ytterligare Ceramir-produkter under utveckling

For att pa ett kostnadseffektivt satt 6ka kundernas kdannedom om teknologi och varumarke, vilket i sin tur
underldttar att skapa momentum i forsdljningen, &r det viktigt att fylla pd med fler produkter i
produktportfdljen. | den strategiska utvecklingen av produkter ligger fokus dels pad "time-to-market", det vill
sdga de omraden dar Bolaget ligger ndrmast en fardig produkt, och dels pa den faktiska affarspotentialen, det
vill saga de omraden som kommer att ge hdgst ekonomisk barighet och darmed kortast pay-off tid pa nedlagd
investering.

Narmast ar inriktningen fram till och med 2015 att utveckla tre likartade produktlinjer utifran Ceramir’-
plattformen, detta har fordelen att de i manga skeden kan ga parallellt. Det handlar om Base/ Liner/ Sealer
samt vita tandfyllningar, primart for barn och s k Klass-1 fyllningar (mindre utsatta indikationer) samt for
endodontiska indikationer avseende férsegling och fyllning. Samtliga drar stor nytta av Ceramir's
biokompatibla egenskaper och det faktum att det kliniska arbetsomradet inte maste vara helt torrlagt for att
skapa maximal vidhaftning och styrka.

Vita tandfyllningar primart for barn &r idag ett omrdde dar existerande material ifrdgasatts, speciellt
anvandning av Bisfenol A i komposit/plastfyliningar. Rekommendationer fran bland annat fokusgrupper och
sa kallade Qualboards i USA och Tyskland, dar tandlakare diskuterat Ceramir®-teknologin, ar framfor allt for
anvandning som barntandfylining inklusive fissurforsegling. Framst beroende pa Ceramir’s forutsattningar for
en klart férbattrad vévnadsvanlighet samt enkelhet och sakerhet i hantering.

Trenden idag gar mot mer vdvnadsvanliga och kroppsnidra material och Doxas samlade kompetens,
erfarenhet och starka patentsituation gor att styrelsen bedomer att Doxas produkter befinner sig i den
riktning marknaden utvecklas

Doxa dger sjdlv alla sina patent och avsdtter stora resurser till arbetet med att patentskydda sina produkter.
Patentstrategin &r internationell. Patenten omfattar grundlaggande teknologi, tillverkningsprocesser,
specifika material, processhjdlpmedel och skyddande av specifika egenskapsprofiler, men rér ocksa pa senare
tid specifika tillampningar och specifika produkter.

Patentportfoljen ar omfattande med totalt 25 huvudpatent varav 20 har godkannande i dtminstone ett land.
Doxa uppratthaller totalt 72 nationella godkdnnanden. De viktigaste marknaderna som tacks &r USA och
Europa, men av strategiska skal omfattar patent dven andra stora marknader som bland annat Brasilien, Kina,
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Ryssland och Indien. De flesta beror det dentala omradet, men patent finns ocksa inom ortopedi liksom for
anvandande av Doxas material som barare for olika lakemedel.

Under 2011 erholls godkdnnande i bade Europa och USA av produktpatentet for dentalcement Ceramir”
Crown & Bridge, 6vriga godkanda patent finns bland annat i Brasilien, Kina och Japan. Andra godkadnda patent
ror olika typer av fyllnadsmaterial inklusive rotfyliningar, beldggningar pa implantat samt restaurering av
havererade implantat. Doxas patentportfélj bedéms av Bolaget som omfattande och stark. De flesta patent
har lamnats in under perioden 2000-2014. Patentens giltighetstid ar 20 ar, men uppfdljande patent soks
kontinuerligt, alltsa ett utmarkt patentskydd till atminstone 2025.

En sammanstalining av beviljade patent och patent under granskning framgar av tabellen nedan. Flera patent
och patentansékningar berér bade dentala, ortopediska och 6vriga omraden.

SAMMANSTALLNING AV BEVILJADE PATENT OCH PATENT UNDER GRANSKNING

Antal huvudpatent

Nationellt Nationella patent
Omrade Sokta Beviljade beviljade patent under granskning
Dental 24 21 72 12
Ortopedi 10 10 32 4
Beldaggningsmaterial 4 4 10
Barare for lakemedel 4 4 12 1
Samtliga omraden (specifika patent) 25 20 68 14

DENTALMARKNADEN

Den globala dentalmarknaden viixer drligen med 4-5 procent och omsdtter i dagens dollarkurs cirka 2130 Mdr SEK?,
varav cirka 200 Mdr SEK dr férbrukningsvaror.

Tillvéixten inom férbrukningssegmentet vixer snabbare dn marknaden i 6vrigt och drivs av:

° en dldrande befolkning som behdller sina ténder ldngre och ddrmed behdver fortsatt tandvard
° en dkad medvetenhet fér sambandet mellan munhdlsa och generell hélsa

° ett stigande intresse for kosmetisk och hdlsovinlig tandvard

° nya behandlingsmetoder, sésom "chairside CAD/CAM" och implantat

° ett storre antal hushdll med 6kade finansiella resurser, till exempel BRIC-ldnderna

Dentalmarknaden ar mycket fragmenterad. Totalt finns det globalt cirka en miljon tandldkare vilket gor det
svart for tillverkare av dentala material att ha direktkontakt med alla kunder. Detta gor att fa produkter séljs
direkt fran tillverkaren till tandldkaren. Cirka 8o procent” av alla dentala produkter séljs darfér via dentala
distributorer (depder). De storsta dentala distributorerna har 6ver 100 ooo produkter i sina produktportféljer.

"From our observations and reports from laboratories, full-zirconia crowns
are among the fastest growing crown types in the history of dentistry.”
Gordon J. Christensen, DDS, MSD, PhD, och Paul L. Child Jr, DMD, CDT

Dentistry Today, 13 September 2011

*Millennium Report 2009 samt Doxa AB
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MARKNADEN FOR DENTALCEMENT

Den totala arliga marknaden foér dentalcement berdknas uppga till  Japan 11 % Ovrigt 15 %
cirka 1,5 Mdr kronor i distributérsledet’. Och &r uppdelad enligt
cirkelgrafen till hdger. Totalt gors det i vastvarlden cirka 150 miljoner
cementeringar per ar till ett varde av cirka fyra miljarder
kronor(baserat pa dagens genomsnittspriser).

USA 38 %

Varldens storsta marknad, USA, ar dven Bolagets forsaljningsmassiga
"hemmamarknad" med en malgrupp bestdende av 130 o000 Uppdelning av den

tandldkare, och ytterligare 20 ooo tandldkare i Kanada. globala marknaden

Marknaden foér kronor och broar, for vilka cementeringar gors, ar
under férandring. De senaste aren har det skett en kraftig 6kning av
keramiska kronor, pd bekostnad av de traditionella kronorna med
exempelvis metallbundet porslin, se graf pa nésta sida. Keramiska kronor
ar i manga fall ocksa enklare att tillverka och vissa varianter kan aven
framstallas direkt pa tandlakarkliniken, sa kallad Chairside CAD/CAM.

Den amerikanska marknaden ar ledande nar det galler produktionsvolym av estetisk tandvard.

EU 36 %

MARKNADSSTORLEK PER LAND SAMT VARLDSMARKNADSANDEL, ANTAL CEMENTERINGAR®

En annan stor och mer narliggande marknad ar EU, med en total malgrupp om drygt 205 ooo tandldkare i de
fem mest tandldkartata ldnderna: Tyskland, Italien, Frankrike, England och Spanien. Det skiljer dock kraftigt i
anvandningen av dentalcement, se tabell nedan.

Utover detta tillkommer stora marknader som Sydamerika och APAC (Asia Pacific). Dessa marknader ar dock
for narvarande nedprioriterade.

Forutom utvecklingen med fler distributorer i forsta hand i Nordamerika, ser Bolaget efterhand dven pa andra
marknader i andra delar av varlden, dar “instegskostnaden” &r 1dg och acceptansen for innovativa svenska
produkter ar hog.

Land Antal cementeringar Konkurrent Varldsmarknadsandel®
Sverige 500 000 3M/ESPE 40 %
Spanien 4 600 000 GC 10-25 %
Frankrike 5900 000 Ivoclar Vivadent 10-15 %
England 6 000 000 Kerr Sybron 5-10%
Italien 14 100 000 Ovriga 1-5%
Tyskland 16 200 000

USA 64 000 000

*Millennium Report 2009
®Global Dental Market Report: 2012 Edition
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HISTORIK

2014

2013

2012

2011

2010

2009

Ceramir® Crown & Bridge far utmarkelsen “Top Product Award — Top Innovative Cement” av The Dental Advisor for andra aret i rad
Doxa listas for handel pd NASDAQ OMX First North.

Ny séljmodell i USA, med oberoende kommissions-séljare istallet for timanstallda eventreps.

Den amerikanska distributionen breddas via avtal med Patterson Dental Supply.

Amerikanska Pride Institute utser Ceramir Crown & Bridge som en av vinnarna av “Best in Class Technology Award” fér andra aret
irad

Amerikanska Pride Institute utser Ceramir Crown & Bridge som en av vinnarna av “Best in Class Technology Award”.

Samarbete med Glidewell Laboratories, en av varldens storsta krontillverkare, dar dessa stoder anvandandet av Ceramir som
dentalcement for sina kronor.

Doxa sluter distributionsavtal med for den svenska marknaden med Unident AB som blir exklusiv distributor efter AB Nordenta
fran och med 2014.

Ceramir Crown & Bridge erhaller utmarkelsen “Top Product Award — Top Innovative Cement” av The Dental Advisor.

Ny VD Torbjorn Larsson tilltrader i februari

Doxa fokuserar pa marknadsbearbetning genom utbildningsseminarier
Doxa genomgar rekonstruktion som féljd av akut likviditetsbrist. Kraftigt reducerade lokal- och personalkostnader.

Doxa sluter globalt exklusivt samarbetsavtal for Ceramir Crown & Bridge med amerikanska Henry Schein Dental, varldens stérsta
dentala distributor.
Ceramir Crown & Bridge lanseras i USA och Tyskland

Doxa erhaller utmarkelsen “New Product Innovation 2010” av Frost & Sullivan.
Doxa sluter distributionsavtal med AB Nordenta for den svenska marknaden

Lansering i Sverige av dentalcementet Ceramir Crown & Bridge.

Andrat verksamhetsfokus och affirsmodell: frén utvecklingsbolag till dental marknads- och férsaljningsbolag.
Ortopediverksamheten med bl a Xeraspine nedprioriteras, inklusive uppratthallande av myndighetsgodkannanden. Endast
aktiviteter for uppratthallande av de immateriella rattigheterna fortsatter
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Doxa AB (publ) &r moderbolag och bedriver verksamheten genom dotterbolagen Doxa Dental AB och Doxa
Dental, Inc., dar Doxa Dental, Inc. ar verksamt pa den amerikanska marknaden.

Doxas organisation ar slimmad och bestar idag av atta anstéllda samt 4 inhyrda (varav 3 pa deltid) inom tre
enheter i vilka man bibehallit kdrnkompetenser. | Sverige finns VD samt 8 personer inom ekonomi, kvalitet,
utveckling/ produktion, i USA finns 3 personer inom marknadsledning och saljstod.

LEDNING

Torbjorn Larsson, VD Leif Hermansson, CSO

Se nedan Se nedan

Jesper L66f, COO samt R&D Merja Nordfors, CFO Emil Abrahamsson, Produkt & Marknadschef
Fodd: 1977 Fodd: 1960 Fodd: 1962

Anstalld: 2002 Anstalld: 2014, konsult Anstalld: 2009

Utbildning: Teknisk Dr. Utbildning: Civilekonom Utbildning: Tandtekniker

Aktier: 725 (inkl. familj) Aktier: o Aktier: 17 077 (inkl. familj)

KORT OM DOXAS VD OCH STYRELSE

Torbjorn Larsson VD, anstélld 2013, fodd 1964. Marknadsekonom DIHM. Torbjérn har drygt 25 ars erfarenhet
av Life Science-branschen varav 17 ar inom dentalbranschen, dar han arbetat med lednings- och
managementfragor inom forséljning, marknadsforing och produktledning i foretag inom B2B. Han har arbetat
med internationella kontakter under hela sin karriar. Sedan 2008 har Torbjorn arbetat som Affarskonsult med
att utbilda och coacha chefer och ledare i att utveckla grupper, leda férandring och ledarskap. Aktier: 1 183*

Magnus Wahlback Ordférande, invald 2012, fodd 1943. Civilekonom. VD For Maxus AB.
Foretagsledarerfarenhet fran Sverige, England och USA for Esso/Exxon och som koncernchef for Nyman &
Schultz (forvarvades av American Express). Har varit ordférande och ledamot i ett flertal borsbolag i Sverige
och Tyskland inom IT, telecom, dental, parti/detaljhandel och reseindustrin, sdésom Nordnet, LIC Care, Ticket,
Integralis AG och Frontec. Aktier: 412 733 (inkl. foretag)*

Alexander Tasevski Invald 2014, fodd 1975. Utbildad och certifierad Tandtekniker frdan Odontologen
Goteborg sedan 1994 med inriktning Dental Ceramics. Har arbetat i olika foretagsutvecklande funktioner
inom Nobelpharma, Branemark, Nobel Biocare, Ospol och Osstell, huvudsakligen med en global/Internationell
inriktning. Senast var han Global Sales Director for Osstell AB (ett bolag som utvecklar och saljer diagnostiska
instrument for implantatmarknaden) och har nu samma funktion i australiensiska MDDI International
(engangsartiklar for dental kirurgi) med placering i Goteborg. Alexander ar dven managementkonsult for det
spanska implantatbolaget Klockner S.A, med sate i Andorra och Barcelona. Aktier: -*

Borge Gausdal Invald 2014, fodd 1969. Examen fran Norska Handelshégskolan med specialisering pa Business
Strategy and Organisation. Konsult for Anderson Consulting och darefter arbetade han som IT-konsult och
chef inom Peregrine Systems och Mesta A/S. Ar sedan flera ar fristdende konsult och investerare via Serio A/S.
Aktier: 247 9o3*

Gerhard Dal Invald 2014, fodd 1968. Civilingenjorsexamen fran KTH inom Kemiteknik, och darefter anstalld
som projektledare pa Pharmacia Upjohn och senare inom Pfizer som konsult. Gerhard har under manga ar
direkt och via bolag varit mycket aktiv som dgare och konsult till onoterade och noterade mindre bolag. Har
erfarenhet av Corporate Finance bl.a. som projektledare inom Thenberg & Kinde Fondkommission.
Aktier: 100 ooo*

Leif Hermansson Invald 1987, fodd 1947. Teknisk Doktor, Docent och Professor. Grundare av Doxa. Leif har
arbetat med keramiska material sedan 1973 och har bade forskat och utbildat om omradet. Leifs fokus ligger
pad patent och utveckling av nya produkter, med inriktning pa material och konstruktion inom biokeramer.
Aktier: 248 655 (inkl. familj och bolag)*

*Enligt den av Euroclear Sweden férda aktieboken 30 september 2014
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AKTIEN

AKTIEKAPITALETS UTVECKLING

Okning av Okning av Totalt Nominellt varde/ Emissions-
Ar Transaktion antal aktier aktiekapital, SEK aktiekapital, SEK Antal aktier aktie, SEK kurs
1987 Bolagsbildning 500 50 000 50 000 500 100 -
1997 Nyemission 500 50 000 100 000 1000 100 -
1998 Nyemission 350 35000 135 000 1350 100 -
1999 Split 100:1 133 650 o 135 000 135000 1,00 -
1999 Fondemission 11,11:1 1364 850 1364 850 1499 850 1499 850 1,00 -
1999 (Maj) Nyemission 484 000 484 000 1983850 1983850 1,00 38,50
1999 (aug) Nyemission 137515 137 515 2121365 2121365 1,00 49,50
1999 (dec) Nyemission 78881 78 881 2200246 2200 246 1,00 17,01
2001 (feb) Nyemission 1257283 1257283 3457529 3457529 1,00 100,00
2003 (mar) Apportemission 681138 681138 4138667 4138 667 1,00 40,00
2003 (apr) Nyemission 242 649 242 649 4381316 4381316 1,00 40,00
2003 (jul) Nyemission 651760 651760 5033076 5033076 1,00 40,00
2004 (Maj) Nyemission optionslésen 1601 1601 5034 677 5034 677 1,00 40,00
2004 (sep) Nyemission 1224 000 1224 000 6258677 6258 677 1,00 10,00
2004 (okt) Konvertering 317372 317372 6576 049 6 576 049 1,00 10,00
2004 (Nov) Nyemission 919 762 919 762 7 495811 7 495 811 1,00 10,00
2004 (dec) Nyemission optionslésen 3389 3389 7 499 200 7 499 200 1,00 40,00
2005 (apr) Konvertering 39804 39 804 7539 004 7 539 004 1,00 10,00
2005 (jun) Konvertering 861 479 861479 8400 483 8400483 1,00 10,00
2005 (aug) Konvertering 717 073 717 073 9117556 9117556 1,00 10,00
2005 (sep) Nyemission 1398113 1398113 10 515 669 10 515 669 1,00 12,50
2005 (dec) Konvertering 432 000 432 000 10 947 669 10 947 669 1,00 12,50
2005 (dec) Nyemission 4 800 000 4 800 000 15747 669 15747 669 1,00 12,50
2006 (jun) Nyemission optionslésen 22 000 22 000 15769 669 15769 669 1,00 15,00
2008 (feb) Nyemission 6719288 6719288 22488 957 22488 957 1,00 6,00
2009 (Maj) Nyemission 10329523 10329 523 32818 480 32818 480 1,00 5,00
2009 (dec) Konvertering 3336848 3336848 36155328 36155328 1,00 5,00
2011 Nyemission 36155328 36155328 72310 656 72310 656 1,00 2,50
2011 Andrat kvotvarde o -36 155328 36155328 72310 656 0,50 n.a.
2012 Andrat kvotvarde o -28 924262 7231066 72310 656 0,10 n.a.
2012 (nov) Konvertering 31803939 3180394 10 411 460 104 114 595 0,10 0,75
2013 (jan) Konvertering 1322712 132271 10 543731 105 437 307 0,10 0,75
2013 (Maj) Nyemission 49 965 410 4996 541 15 540 271 155 402 717 0,10 0,22
2014 (jan) Utjamningsemission 3 o 15 540 272 155 402 720 0,10 1
2014 (jan) ?j(;l?(:j:z%rxf 2074 samt -11 655 204 3885068 7770136 0,50
2014 (mar) Nyemission 2872051 1436 025,5 5321093,5 10 642187 0,50 8,00
2014 (nov) Nyemission 15963 280 7981640 15963 280 26 605 467 0,50 1,00
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OPTIONSPROGRAM

Doxa har inga existerande eller beslutade optionsprogram.

AGARFORHALLANDEN

Doxa har drygt 1 600 aktiedgare, nedan anges de storsta aktiedgarna enligt den av Euroclear Sweden forda
aktieboken per 30 september 2014.

OFFENTLIG AKTIEBOK PER 2014-09-30

Sune Gellberg med bolag 795 038 aktier 7,5 %
Scandinavian Cap 550 000 aktier 5,2 %
Bréderna Gausdal 535 721 aktier 5,0 %
Magnus Wahlbcick med bolag 412 733 aktier 3,9%
Ulf och Bo Eklof Invest AB 301 236 aktier 2,8%
Jan Rydberg med familj 248 783 aktier 2,3%
Leif Hermansson med familj o bolag 248 655 aktier 2,3%
Hartmut Wiese 200 000 aktier 1,9 %
Marianne Rapp med familj 192 418 aktier 1,8%
Thomas Nilsson med féretag 156 644 aktier 1,5%
Ovriga 7000 959 aktier 65,8%

Totalt 10 642 187 aktier 100,0 %
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FINANSIELL UTVECKLING | SAMMANDRAG

Nedanstdende foljer en resultatéversikt och darefter oGversiktlig balansrakning och kassaflodesanalys.
Uppgifterna har hamtats och sammanstallts utifran uppgifter fran Q3- 2013 och Q3-2014. Uppstaliningen

avser koncernen och moderbolaget.

Resultatrdkning Koncernen
(MSEK)

Rorelsens intdkter
Nettoomsattning

Summa intdkter

Rorelsens kostnader

Handelsvaror

Reklam/marknadsféring

Personalkostnader

Arvoden, externa tjanster

Ovriga kostnader

Avskrivningar och nedskrivningar av
materiella och immateriella tillgangar

Summa kostnader
Rorelseresultat

Resultat fran finansiella poster

Rantekostnader och liknande resultatposter
Resultat efter finansiella poster
Resultat fore skatt

Skatt pa arets resultat

Arets resultat
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Juli-Sept
2014

2,1
2,1

-0,1
-0,5
-1,5
-0,3
-2,9

-0,1
5,4

0,0
-3,3

Juli-Sept Januari-Sept

2013

1,6
1,6

-0,8
-0,9
-1,6
-0,8
-1,4

-0,2
-5,7

0,0
-4,1

2014

6,1
6,1

-1,2
-3,1
-5,8
-3,6
-7,2

-0,5
-21,4

-15,3

-15,7

-15,7

0,0
-15,7

Januari-Sept
2013

4,8
4,8

2,7
3,2
5,3
3,1
-4,4

-0,6
-19,3

-14,5

0,0

-14,5

-14,5

0,0
-14,5



Resultatrdkning Moderbolaget
(MSEK)

Rérelsens intakter
Nettoomsattning
Ovriga rorelseintakter

Summa intdkter

Rérelsens kostnader
Reklam/marknadsféring
Personalkostnader
Arvoden, externa tjanster
Ovriga kostnader

Summa kostnader
Rorelseresultat

Resultat fran finansiella poster

Rantekostnader och liknande resultatposter
Resultat efter finansiella poster
Resultat fore skatt

Skatt pa arets resultat

Arets resultat
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Juli-Sept
2014

0,0
0,0
0,0

-0,1
-0,7
-1,1

0,0
-1,9

-1,9

-1,9

-1,9

0,0

-1,9

Juli-Sept Januari-Sept Januari-Sept

2013

0,0
1,0
1,0

-0,1
-0,7
-0,6
-0,5
-1,9

2014

0,0
0,0
0,0

-0,7
-2,6
-3,3
-1,6
-8,2

2013

0,0
3,4
3,4

-0,4
-2,5
-2,2
-1,8
-6,9



Balansrikning Koncernen - Tillgangar
(MSEK)

TILLGANGAR

Anléaggningstillgangar
Immateriella anldggningstillgangar
Balanserade utgifter fér forsknings- och

Utvecklingsarbeten

Materiella anldggningstillgangar

Inventarier, verktyg och installationer

Finansiella anldggningstillgangar
Aktier och andelar i dotterféretag
Andra langfristiga fordringar

Summa anlaggningstillgangar
OMSATTNINGSTILLGANGAR
Varulager

Kundfordringar

Ovriga fordringar

Forutbetalda kostnader och upplupna intdkter

Kassa och bank

Summa omséttningstillgangar

SUMMA TILLGANGAR
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2014-09-30

1,7

0,0

0,0
0,0
1,7

4,3
0,9
11
0,6

1,4
8,3

10,0

2013-09-30

2,2

0,2

0,2
0,2
2,8

3,3
0,9
1,9
0,5

2,9
9,5

12,3



Balansrdakning Koncernen - Eget kapital och Skulder

(MSEK)
2014-09-30 2013-09-30

EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital

Aktiekapital 5,0 10,1
Ej registrerat aktiekapital 0,0 5,0
Bundna reserver 14,3 14,3
Fria reserver 4,5 -5,7
Arets resultat -15,7 -14,5
Summa eget kapital 8,1 9,2
Kortfristiga skulder

Leverantorsskulder 0,7 1,3
Ovriga skulder 0,2 0,1
Upplupna kostnader och férutbetalda intakter 1,0 1,7
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 10,0 12,3
Stdllda sikerheter

For egna skulder och avsattningar

Foretagsinteckningar Inga Inga
Ansvarsférbindelser Inga Inga
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Balansrakning Moderbolaget - Tillgangar

(MSEK)

2014-09-30 2013-09-30
TILLGANGAR
Finansiella anldggningstillgangar
Aktier och andelar i dotterféretag 30,0 30,2
Andra langfristiga fordringar 0,0 0,0
Summa anlaggningstillgangar 30,0 30,2
OMSATTNINGSTILLGANGAR
Fordringar koncernforetag 14,6 11,7
Ovriga fordringar 0,7 0,9
Forutbetalda kostnader och upplupna intdkter 0,4 0,3
Upplupna intakter koncernféretag 0,0 6,0
Kassa och bank 1,0 2,7
Summa omséttningstillgangar 16,7 21,6
SUMMA TILLGANGAR 46,7 51,8
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Balansrdakning Moderbolaget - Eget kapital och Skulder

(MSEK)

EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital

Aktiekapital

Ej registrerat aktiekapital
Bundna reserver

Ej registrerad nyemission
Fria reserver

Arets resultat

Summa eget kapital

Kortfristiga skulder

Leverantorsskulder

Ovriga skulder

Upplupna kostnader och férutbetalda intakter
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER

Stdllda sikerheter

For egna skulder och avsattningar

Foretagsinteckningar

Ansvarsforbindelser
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2014-09-30

5,3
0,0
14,3
0,0
34,3
-8,6
45,3

0,4
0,2
0,8

46,7

Inga

Inga

2013-09-30

10,5

0,0
14,3
11,8
16,8
-3,5
49,9

0,6
0,1
11

51,8

Inga

Inga



Kassaflodesanalys Koncernen
(MSEK)

Lopande verksamheten
Rorelseresultat fore finansiella poster
Avskrivningar

Erlagd rdnta

Kassafléde fran den I6pande verksamheten

fore férandring av rorelsekapitalet
Foérandring av rorelsekapitalet

Kassafléde fran den I6pande verksamheten
Finansieringsverksamheten

Nyemission, netto efter kostnader
Aterbetalning kortfristigt [an inkl. kostnader
Kassaflode fran finansieringsverksamheten

Arets kassaflode

Likvida medel vid periodens ingang

Likvida medel vid periodens utgang
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Juli-Sept
2014

-3,3
0,1
0,0

0,0
0,0
0,0

4,7
1,4

Juli-Sept
2013

-4,1
0,2
0,0

0,0
0,0
0,0

7,0
2,9

Januari-Sept
2014

-15,7

0,5

-0,4

-15,6

0,1

-15,5

19,2

-6,4
12,8

4,1
1,4

Januari-Sept
2013

-14,5

0,4

0,0

-14,1

7,8

11,7
0,0
11,7

5,4

8,3
2,9



Kassaflodesanalys Moderbolaget
(MSEK)

Lopande verksamheten
Rorelseresultat fore finansiella poster
Avskrivningar

Erlagd rdnta

Kassafléde fran den I6pande verksamheten
fore férandring av rorelsekapitalet

Foérandring av rorelsekapitalet

Kassafléde fran den I6pande verksamheten
Finansieringsverksamheten

Nyemission, netto efter kostnader
Aterbetalning kortfristigt [an inkl. kostnader
Kassaflode fran finansieringsverksamheten

Arets kassaflode

Likvida medel vid periodens ingang

Likvida medel vid periodens utgang
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Juli-Sept
2014

-1,9
0,0
0,0

0,0
0,0
0,0

3,1
1,0

Juli-Sept
2013

-0,9
0,0
0,0

0,0
0,0
0,0

6,5
0,6

Januari-Sept Januari-Sept

2014

-8,6
0,0
-0,4

19,2
-6,4
12,8

3,1
0,9

2013
-3,5

0,0
0,0

-12,0

-15,5

11,7

0,0
11,7

6,5
2,7



LEGALA FRAGOR OCH OVRIG INFORMATION

AKTIEAGARAVTAL

Det existerar, sdvitt styrelsen kanner till, inga aktiedgaravtal eller motsvarande avtal mellan blivande
aktiedgare i Bolaget i syfte att skapa gemensamt inflytande 6ver Bolaget.

FORSAKRINGSSKYDD

Styrelsen beddmer att Bolagets nuvarande forsdkringsskydd &r tillfredsstéllande med avseende pa
verksamhetens art och omfattning.

ANSTALLNINGSAVTAL

Sedvanliga anstallningsavtal foreligger i koncernen. Samtliga anstallningsavtal i Sverige bygger pa svensk
arbetsrattslig lagstiftning. Avtalen &ar individuella avseende 10n, semester, rétt till dvertidsersattning och
eventuella formaner. Samtliga avtal reglerar sekretess och ratt till arbetstagares uppfinningar.

TRANSAKTIONER MED NARSTAENDE

Ingen styrelseledamot eller ledande befattningshavare har eller har haft ndgon direkt eller indirekt delaktighet
som motpart i ndgra av Bolagets affdrstransaktioner som &r eller har varit ovanliga till sin karaktar eller med
avseende pa villkoren och som i ndgot avseende kvarstar oreglerad eller oavslutad. Revisorerna har inte heller
varit delaktiga i nagra affarstransaktioner enligt ovan. Bolaget har heller inte lamnat Ian, stéllt garantier eller
ingatt borgensforbindelse till eller till forman for nagon av styrelsens ledaméter, ledande befattningshavare
eller revisorer i Bolaget.

VASENTLIGA AVTAL

Under de senaste tva aren har avtal av vasentlig betydelse for verksamheten traffats i borjan av 2013 med
Unident om distribution med exklusiv ratt av Ceramir® Crown & Bridge pa den skandinaviska marknaden.
Utover Unident har Bolaget inga exklusiva avtal. Icke-exklusiva distributionsavtal finns f n med amerikanska
Henry Schein Dental och Patterson Dental Supply.

Doxa har generellt ansvar for garantibrister, produktansvar, fel, forsening m.m, samt complianceansvar for all
tillamplig lagstiftning/regelverk i hela territoriet, dvs worldwide.

Konsultavtal har slutits med BusinessWise AB, Applied Research AB och Experis AB om VD-, CSO- respektive
CFO-tjanster. Dessa avtal innebar kortfattat:

BusinessWise AB tillhérande Doxas VD Torbjérn Larsson.
Fast ersattning utgar per manad. Kostnader for resor, logi samt rorliga kostnader tillkommer. Avtalet géller
med 3 manaders 6msesidig uppsdgning. Doxa tillhandahaller Ansvarsforsakring for styrelse och VD.

Applied Research AB tillhérande CSO Leif Hermansson
Fast ersdttning utgar per manad. Rorliga omkostnader tillkommer samt kostnader for resor och logi.
3 manaders 6msesidig uppsagning.

Experis AB tillhérande CFO Merja Nordfors
Konsultarvode utgar I6pande. Rérliga omkostnader tillkommer samt kostnader for resor och logi. 1 manads
6msesidig uppsagning.

G&W Fondkommission ar avtalad Certified Adviser.

Inga affarskritiska avtal finns i dagslaget som antas kunna paverka Bolagets framtida mojligheter negativt i
vdsentlig utstrackning.
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RATTSLIGA FORFARANDEN

Utover rekonstruktionen 2012 namnd under sektion Eget kapital, skulder och 6vrig finansiell information, har
Bolaget inte varit part i nagra rattsliga forfaranden eller skiljeforfaranden (inklusive annu icke avgjorda eller
sddana som Bolaget ar medveten om kan uppkomma) under de senaste tolv manaderna, som haft eller skulle
kunna fa betydande effekter pd Bolagets eller koncernens finansiella stéllning eller Idnsamhet.

MILJO OCH TILLSTAND

Doxa AB har samtliga fér nuvarande verksamhet erforderliga tillstand. Bolaget féljer de regler och féreskrifter
som &r utstakade att efterféljas av bolag som &r verksamma inom motsvarande omraden.

INFORMATION FRAN TREDJE MAN

Information fran tredje man som atergivits i detta dokument har dtergivits exakt och inga uppgifter — savitt
Bolaget kanner till och forsdkrat genom jamforelse med annan information som offentliggjorts av berérd
tredje man — har uteldamnats pad ett satt som skulle géra den atergivna informationen felaktig eller
missvisande.

BOLAGSSTYRNING

Bolaget har att iaktta aktiebolagslagens bestammelser om bolagsstyrning. Styrelsen har darvid upprattat en
arbetsordning for sitt arbete, instruktioner avseende arbetsfordelningen mellan styrelsen och verkstallande
direktoren, vilken behandlar dennes arbetsuppgifter och rapporteringsskyldigheter, samt faststallt
instruktioner for den ekonomiska rapporteringen. Arbetsordningen ses &ver arligen. Styrelsen har prévat
fragan huruvida sarskilda kommittéer avseende revision och ersattningsfragor bor inrattas.

Mot bakgrund av Bolagets storlek och verksamhetens omfattning har styrelsen gjort bedomningen att dessa
fragor ar av sadan betydelse att de bor beredas och beslutas av styrelsen i sin helhet och att detta kan ske utan
oldgenhet. Bolagsstyrningskodens tillampning har utvidgats till att galla alla bolag vars aktier ar upptagna till
handel pd en reglerad marknad i Sverige. NASDAQ OMX First North utgor inte en reglerad marknad och
Bolaget har darfor inte krav pa sig att folja Koden dven efter den planerade noteringen. Bolaget foljer dock
kontinuerligt utvecklingen pa omradet och avser att folja de delar av Koden som kan anses relevanta.

OVRIG INFORMATION

Enligt §3 i Bolagets bolagsordning &r féremalet for Bolagets verksamhet att, direkt eller indirekt, bedriva
utveckling, tillverkning, marknadsforing och férséljning av keramer inom bland annat det medicinska och
odontologiska omradet, att forvalta fast och I16s egendom samt att idka annan dérmed forenlig verksamhet.

Inga inskrankningar att fritt dverlata aktier eller andra vardepapper upptagna till handel finns. Vardepapperen
ar inte foremal for erbjudande som lamnats till f6ljd av budplikt, inldsenréatt eller 16sningsplikt. Inga offentliga
uppkopserbjudanden har férekommit under innevarande eller féregdende rakenskapsar.

Eminova FK AB har anlitats av Bolaget som emissionsinstitut i samband med emissionen som beskrivs i detta
memorandum. Eminova FK AB har, utéver pa forhand avtalad ersattning for sina tjanster, inga ekonomiska
eller andra relevanta intressen i emissionen.

Bolagets firma &r Doxa AB (publ). Bolaget med nuvarande firma registrerades hos Bolagsverket (davarande
PRV) under 1987 och verksamheten har bedrivits sedan dess. Styrelsens séte ar registrerat i Uppsala kommun i
Upplands lan och dess organisationsnummer &r 556301-7481. Bolaget &r ett aktiebolag och
associationsformen regleras av aktiebolagslagen (2005:551). Samtliga vardepapper utgivna av Bolaget har
upprattats enligt aktiebolagslagen. Bolaget &r anslutet till Euroclear Sweden AB. Bolagets samtliga
vardepapper ér denominerade i svenska kronor. Bolagets stamaktie ar listad pa NASDAQ OMX First North.

Bolagets adress och kontaktuppgifter: Doxa AB (publ)
Axel Johanssons gata 4-6
SE-754 5o Uppsala
Tel: 018-478 20 00
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RISKFAKTORER

En investering i Doxa AB utgdr en mdjlighet att ta del av en framtida virdeutveckling. Allt foretagande och
dgande av aktier dr dock férenat med ett visst mdtt av risktagande och en investering skall ses i detta perspektiv.
Bolaget utsditts for ett antal risker och osckerhetsfaktorer, vilka kan ha en negativ inverkan pd bland annat
mdjligheterna att fullfélja planerna pd en kraftig expansion i USA och i Europa. Vid en bedémning av en
investering i Bolaget dr det av vikt att beakta ett antal riskfaktorer. Nedan beskrivs, utan inbérdes rangordning,
och utan ansprdk pa att vara heltdckande, riskfaktorer och viktiga forhdllanden som bedéms ha betydelse for
Bolagets framtida utveckling. En samlad utvirdering mdste, férutom ndmnda risker, dven innefatta 6vrig
information i detta memorandum samt en allmédn omvdrldsbedémning.

Verksamhets- och branschrelaterade risker

DOXA HAR | SKRIVANDE STUND ENDAST EN KOMMERSIELL PRODUKT

Doxa har koncentrerat all produktutveckling de senaste aren till den biokeramiska produktplattformen
Ceramir’. Den férsta och hittills enda produkten som natt en kommersiell fas ar dentalcementet Ceramir’
Crown & Bridge for permanent cementering av tandkronor och bryggor. Samtliga Doxas Gvriga potentiella
produkter befinner sig i utvecklingsskeden som kraver fortsatt forskning och utveckling innan de kan na
marknaden. Det finns betydande risk i den fortsatta aggressiva marknadslanseringen av Ceramir’ Crown &
Bridge, da den kommer utsatta Bolaget i dess nuvarande storlek med fatalet medarbetare for pafrestningar
administrativt, konkurrens- och kapitalmassigt. Eventuellt icke uppnadda forsaljningsmal eller defensiva
atgarder fran konkurrenter kan leda till férsamrade méjligheter finansiellt och orsaka trovardighetsproblem
for varumarket.

FRAMTIDA RESULTAT OCH FRAMTIDA KAPITALBEHOV

Avgorande for Bolagets framtida resultatutveckling och framtida kapitalbehov &r Doxas formaga att
exploatera mojligheterna for Ceramir® genom partnerskap for distribution, kostnadseffektiv snabb utveckling
av nya produkter utifran plattformen och kraftfull marknadsféring av Ceramir” Crown & Bridge dentalcement i
USA och pa 6vriga marknader dar Bolaget satsar. Kombinationen av dessa faktorer kommer att ha betydande
inverkan pa Doxas framtida intdkter och kassabehallning. Det kan inte garanteras att Doxa i framtiden
kommer att fortsatta kunna redovisa ett positivt resultat. Det finns heller ingen garanti for att erforderligt
kapital kommer kunna anskaffas pa for Doxa acceptabla villkor.

SAMARBETEN MED UTOMSTAENDE PARTER

En del av Bolagets strategi ar att ingd distributionsavtal med etablerade dentaldistributdrer, samarbeten med
krontillverkande dentallaboratorier samt med utbildnings- och andra akademiska institut for vidareutbildning
av tandlakare. Som en féljd harav kan Doxa komma att f& mindre kontroll 6ver marknadsféringen av sina
produkter, sin varumarkesvard, hur produktutbudet uppfattas av marknaden samt kundvard och
kunduppféljning. Detta skulle negativt kunna péverka férutom pagdende forsaljning dven mdjlighet till
framtida lanseringar av efterféljande produkter ur Ceramir’-plattformen.

DISTRIBUTORSBEROENDE

Doxas omsattning kommer framover sannolikt harréra fran ett allt storre antal kunder men dar dessa &r mer
eller mindre knutna till valda distributérer. Dessa distributorer ar ofta globala storbolag. Doxas resultat skulle
kunna drabbas hart om en storre distributér hamnade pa obestand eller valde en annan samarbetspartner.
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KONFLIKTER MELLAN DOXA OCH DESS SAMARBETSPARTNER

Utover risken att misslyckas med att hitta ratt typ av samarbetspartner, finns aven risk for konflikter eller
meningsskiljaktigheter mellan Doxa och dess samarbetspartners. Varje sadan konflikt eller
meningsskiljaktighet kan resultera i betydande kostnader i tillagg till forseningar, forhindrande eller
forsvarande av utvecklingen eller kommersialiseringen av Doxas produkter, vilket skulle kunna paverka
Bolaget negativt.

KOMMERSIELL FRAMGANG OCH MARKNADSACCEPTANS FOR DOXAS PRODUKTER

Bade framgang och motgang leder till 6kad risk for Bolaget i nuvarande skick. Skulle den nuvarande trenden
med 6kande acceptans av Ceramir’ Crown & Bridge hos tandlékarna halla i sig, kan detta innebara faror for ett
litet bolag s& som leveransproblem, 6kad lagerhallning och 6kande kundreskontra liksom fallissemang. Skulle
Doxa, trots en 6kad marknadsforingsinsats, inte lyckas penetrera marknaderna ytterligare skulle det fa
allvarliga konsekvenser pa forvantade kassafloden.

KONKURRENS

Konkurrensen inom Doxas verksamhetsomrade &r betydande och Doxas konkurrenter kan komma att
utveckla och marknadsféra biokeramiska dentala produkter som ar effektivare, sakrare och billigare an Doxas.
Om sa skulle intraffa finns risk for kraftigt minskade intakter.

DOXAS IMMATERIELLA RATTIGHETER, KNOW-HOW OCH SEKRETESS

Doxas framtida framgang kommer till stor del att bero pa dess formaga att bibehalla skydd i USA, EU, Asien
och andra lander fér de immateriella rattigheter som ar hanforliga till Doxas produkter. Férutsattningarna for
att patentskydda uppfinningar inom omradet for bioteknik &r generellt sett svarbedomd och innefattar
komplexa juridiska och vetenskapliga fragor. Det finns ingen garanti att Doxa kan bibehalla patent for sina
produkter eller sin teknologi eller erhalla patent for nya. For det fall tredje part skulle ha ansokt om eller gjort
intrang pa patent som omfattar samma produkt eller teknologi som Doxas, kan Doxa tvingas fora rattsliga
processer for att fa fastslaget vem som har rétt till visst patent. Kostnaden for sddana processer kan vara
betydande. Vidare kan Doxa férlora sddana processer och darmed ratten till patentet. Doxa strdvar efter att
skydda sadan information, bland annat genom sekretessavtal med anstdllda, konsulter och
samarbetspartners. Det ar inte sakert att sadana avtal skyddar mot offentliggérande av konfidentiell
information, ratten for anstallda, konsulter och samarbetspartner till immateriella rattigheter eller att avtalen
ger tillracklig pafoljd vid avtalsbrott. Dessutom kan Doxas affarshemligheter pa annat satt bli kdnda eller
utvecklas sjalvstandigt av konkurrenter. Om Doxas interna information och kunskap inte kan skyddas, kan
verksamheten paverkas negativt.

INTRANG | IMMATERIELLA RATTIGHETER

De teknologier som Doxa anvéander i sin forskning, eller som ingar i de biokeramiska produkter som Doxa har
utvecklat och kommersialiserat, kan gora intrdng i patent som &gs eller kontrolleras av annan. Likaledes kan
intrang komma att goras i patent som ags eller kontrolleras av Doxa. Tredje part kan vdcka talan mot Doxa
och dess samarbetspartners, vilket skulle kunna tvinga Doxa att betala betydande skadestand. Osdkerhet till
foljd av att sadana patentrattegangar eller att andra likartade processer inleds och fullféljs kan ha en vasentlig
negativ effekt pad Doxas konkurrensférmaga.

KOMPLEXA OCH FORANDERLIGA REGELKRAV

Foérandringar i lagstiftning eller regler som reglerar dentala produkter kan 6ka Doxas kostnader, forsvara
utvecklingen av Doxas tillaggsprodukter samt ha en vasentlig negativ inverkan pa Doxas formaga att generera
intdkter. Det finns inte heller ndgon garanti for att de regler som idag galler, eller tolkningar av dessa regler,
inte kommer att andras pa ett sddant satt att Bolagets verksamhet paverkas negativt med en atféljande effekt
pa intjaningsférmaga och finansiell stéllning.
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SNABBA FORANDRINGAR | DEN DENTALA TEKNOLOGIBRANSCHEN KAN GORA BOLAGETS
PRODUKTER OBSOLETA

Den dentala teknologibranschen kannetecknas av snabba férandringar inom teknologi, nya teknologiska
landvinningar och sténdiga forbattringar av industriell know-how. Darfér kommer Doxas framtid till stor del
avgoras av Bolagets formaga att anpassa sig till sddana externa faktorer, att diversifiera produktportféljen och
att kontinuerligt utveckla nya och konkurrenskraftigt prissatta produkter. Visar sig att forsaljningen av
Ceramir’ Crown & Bridge, eller i forlangningen biokeramiska produkter inte utvecklas enligt férvantningar
finns i dagslaget inga erséttningsprodukter.

PRODUKTANSVAR OCH FORSAKRINGAR

Doxas verksamhet medfér risk for produktansvar, vilket ar oundvikligt i samband med forskning och
utveckling, produktion, marknadsféring och férsaljning av dentala produkter. Aven om Doxa anser sig ha ett
adekvat forsakringsskydd, ar forsakringsskyddets omfattning och ersattningsbelopp inte obegransat. Det
finns darfor ingen garanti for tillrackligt forsdkringsskydd i alla hanseenden och darmed skulle Gverskjutande
belopp kunna negativt paverka Bolaget. Dessutom skulle en stdrre produktansvarsfraga allvarligt paverka
Doxas framtida utvecklingsmojlighet, varumarkes- och trovardighetsmaéssigt.

VALUTAKURSFLUKTUATIONER

Huvuddelen av kostnaderna uppstar i svenska kronor och euro medan en betydande del av existerande och
potentiella intdkter utgdrs av betalningar i USD och till en mindre del i andra valutor. Som en foljd harav
medfor fordndrade valutakurser pa amerikanska dollar, euro eller andra utlandska valutor gentemot den
svenska kronan en paverkan pa Doxas resultat och finansiella stallning.

OPERATIVA RISKFAKTORER

Doxa ar som bolag exponerat for olika risker i den dagliga verksamheten. Forutom operationella, finansiella
och forsakringsbara risker kan risk dven bestd i att ledning, styrelse eller aktiedgare inte far ratt information
for att kunna fatta riktiga beslut i olika situationer, eller att de inte far information i ratt tid.

RISKER MED AGARKONCENTRATION

Ingen av Bolagets dgare dger vid erbjudandet mer &n 10 procentenheter innan forestdende emission.

SKATTERELATERADE RISKER

Forandringar i skattesystem i de lander Doxa saljer sina produkter, i internationella avtal med Sverige skulle
kunna forsvara eller starkt paverka Doxas mojligheter att tillgodogora sig intakter fran dessa lander. | tillagg
har Doxa ett ackumulerat skattemassigt underskott som kan paverkas av dgarférandringar i Bolaget som kan
innebéara paverka ratten att utnyttja detta underskott, delvis eller helt. Det finns ocksa en risk for forandringar
av skattelagstiftningen som fordndrar mojligheten att utnyttja det skattemassiga underskottet i Bolaget. |
dagsléget kanner inte styrelsen till ndgon eventuell fordndring avseende detta omrade.

BEROENDE AV NYCKELPERSONER

Doxa ar i hog grad beroende av ett fatal medarbetare som i stort sett samtliga utgor nyckelpersoner. Det &r
avgorande for Doxas framgang att fortsatta kunna attrahera och behalla kvalificerad personal. Detta kan inte
garanteras utan ar avhangigt foretagets verksamhetsutveckling, formaga att skapa stimulerande
arbetsuppgifter, arbetsbelastning och konkurrensen om erfarna medarbetare. Om nagon eller flera av dessa
skulle [dmna Doxa kan detta forsena och/eller forsvara den fortsatta utvecklingen av Doxa som foretag.
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Risker relaterade till Bolagets vardepapper

MARKNADSRISKER

Doxa ar listat vid NASDAQ OMX First North. Det gar inte att forutsaga huruvida investerarnas intresse for
Bolaget leder till en substantiell handel i aktien eller de andra vardepapper som emitteras i forestdende
emission. Samtidigt foreligger det en risk att Bolagets vardepapper inte kommer att omséattas dagligen och
att avstandet mellan kop- och séljkurs kan komma att vara stort. Marknadspriset kan komma att avvika
avsevart fran teckningskursen. Det finns ingen garanti for att aktier eller andra vardepapper i Bolaget kan
saljas till en for innehavaren acceptabel kurs vid varje given tidpunkt.

BEGRANSAD LIKVIDITET OCH AKTIEKURSFLUKTUATIONER

Kursen for Doxas aktie kan framgent komma att fluktuera kraftigt, exempelvis till foljd av realiserande av
nagon av de risker som beskrivs i detta memorandum, Doxas historiska och forvantade rorelseresultat,
tillkdnnagivanden av Doxa eller dess konkurrenter, forandringar i ekonomiska berdkningar av aktieanalytiker
avseende Doxa, dess bransch eller konkurrenter, villkor och trender i de branscher dar Doxa och dess
konkurrenter ar aktiva. Begransad likviditet i Doxas aktie kan d&ven medfdra problem for enskilda aktiedgare.
Det finns ingen garanti for att aktier i Doxa kan séljas till for innehavaren acceptabel kurs vid varje tidpunkt.

AKTIER FOR FRAMTIDA FORSALJNING

Marknadspriset pa Doxas aktie kan falla till foljd av att aktier avyttras pa marknaden i osedvanligt stor
utstrackning eller till foljd av forvantningar att sddana avyttringar kommer att ske. Sddana avyttringar kan
dven gora det svart for Doxa att i framtiden anskaffa kapital genom emission av aktier eller andra vardepapper
vid de tidpunkter och till de villkor Doxa bedémer lampligt.

YTTERLIGARE NYEMISSIONER

Eventuella framtida nyemissioner av aktier kan spdda ut innehavet for befintliga aktiedgare och kan
vasentligen paverka marknadspriset pa de nya aktierna. Alla sddana erbjudanden kan minska det
proportionella dgandet och rostandelen for innehavare av aktier, samt vinst per aktie och substansvarde per
aktie i Bolaget, och en eventuell emission i Bolaget kan fa en negativ effekt pa aktiernas marknadspris.

FRAMTIDA UTDELNING

Storleken pa framtida eventuella utdelningar till innehavare av aktier i Doxa ar beroende av ett antal faktorer,
sasom resultat, finansiell stallning, kassaflode och rorelsekapitalbehov. Forst da en langsiktig Insamhet och
positivt kassaflode kan forutses pa grund av produkternas framgangsrika lansering pd marknaderna, finns
forutsattningar for att utdelning till aktiedgarna majligen skulle kunna ske. Under de ndarmaste aren kommer
det darfor inte att vara aktuellt med ndgon utdelning.

TECKNINGSFORBINDELSER OCH GARANTIER AR INTE SAKERSTALLDA

Bolaget har erhallit skriftliga teckningsforbindelser och garantier som fullt ut garanterar nyemissionen.
Bolaget har dock inte erhallit eller begart bankmassig sakerhet for beloppet. Det finns darfor en risk att de
som undertecknat teckningsforbindelser eller garantier inte kan uppfylla sina ataganden. Detta skulle
innebara en mindre emissionsintakt an forvantat och en osdkerhet om utsikterna att fa kompensation for ett
sadant franfall.
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